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Resumen

Este trabajo lleva como objetivo general apoyar en la promocién de productos de la empresa
ADAMA Ltda. orientados al manejo fitosanitario del cultivar de la papa Solanum tuberosum L.
en el municipio de Chitaga, Norte de Santander, en las veredas Burgua, El carbon y Piedras, se
desarroll6 un plan de extension rural agricola como método para dar a conocer el buen uso de los
productos ofrecidos por la empresa ADAMA, la zona ha venido presentando limitantes que
bajan la productividad en el cultivo de la papa, por eso se hace necesaria la implementacion de
nuevas alternativas como opcién para mejorar el estatus fitosanitario en la zona, se desarrollaron
diferentes actividades en su totalidad 8 como métodos de educacion informal a los productores,
usando practicas extensionista grupales e individuales. Las ensefianzas fueron brindadas por
personas especialistas en el manejo agronémico de la papa, de una manera muy practica y

sencilla.

Se estudid la aceptacion de los productos por parte de los productores de la zona, evaluando
las cantidades que compraron para el buen manejo del cultivar de la papa. Teniendo en cuenta

los datos de meses anteriores.

Palabras claves: papa, productividad, estatus fitosanitario, manejo agronémico,

agroquimicos.



ABSTRAC

This work has as a general objective to support the promotion of products of the company
ADAMA Ltda. oriented to the phytosanitary management of the Solanum tuberosum L. potato
cultivar in the municipality of Chitaga, Norte de Santander, in the Burgua, Coal and Piedras
villages, A rural agricultural extension plan was developed as a method to publicize the good use
of the products offered by the company; The area has been presenting limitations that lower
productivity in potato cultivation, so it is necessary to implement new alternatives as an option to
improve phytosanitary status in the area, different activities were developed in its entirety 8 as
methods of education informal to producers, using group and individual extension practices. The
teachings were provided by specialists in the agronomic handling of the potato, in a very

practical and simple way.

The acceptance of the products by the producers in the area was studied, evaluating the
quantities they bought for the good management of potato cultivation. Taking into account data

from previous months.

Keywords: potato, productivity, phytosanitary status, agronomic management,

agrochemicals.
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Introduccion

El servicio de acompafiamiento de la asistencia técnica integral que se brinda de manera
focalizada en el territorio para resolver brechas de productividad, competitividad y sostenibilidad
del cultivar de la papa de una linea productiva con base en la orientacion de buenas practicas

agricolas para satisfacer la demanda de los mercados (ADR, 2019).

A pesar de que la economia de estos departamentos se basa, en gran medida, de las industrias
manufactureras, la papa esta entre los cultivos transitorios mas sembrados. En conjunto, ambos
departamentos representan el 6% de la produccion nacional con una cifra esperada de 180.228
toneladas para el 2018. El area sembrada para este afio se estima en las 8.204 hectareas Asi, para
este afio, se espera que el rendimiento de los Santanderes se mantenga alrededor de las 21 ton/ha,
disminuyendo 2% respecto al afio anterior Las principales regiones productoras estan al sur de
Norte de Santander en las zonas cercanas a Pamplona, Silos y Chitaga. Por el lado de Santander,
las regiones de cultivo se encuentran en el nororiente del departamento, en el limitrofe con Norte
de Santander, comprendiendo las zonas de Cerrito, Concepcién y Tona. Los productores de estas
regiones aprovechan esta ubicacion de mas de 2000 m.s.n.m en la cordillera oriental para realizar

sus cultivos (Fondo Nacional de Fomento de la Papa, 2018).

ADAMA Ltd. Provee soluciones eficientes para los agricultores en toda la cadena de valor,
incluyendo proteccion de cultivos, novedosas tecnologias agricolas y areas no agricolas

(ADAMA Ltda., 2016)

El cultivar de la papa en el municipio de Chitaga en el departamento de Norte de Santander
presentan problemas fitosanitarios el uso indiscriminados de los diferentes agroquimicos y la

falta de rotacion de moléculas; la gran mayoria de los productores han utilizado en los ochenta
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afios productos con las mismas moléculas quimicas. Se encuentran preocupados por la alta
presencia de problemas fitosanitarios. Se han incrementado las dosis en cada uno de los
productos y su control ha sido errético, se quiere llenar y ofrecer a los pequefios y medianos
productores alternativas en el manejo de dicho problema. Se brinda una oportunidad de resolver
el problema en el sector agricola en el municipio de Chitaga en las veredas Burgua, Piedras y El
Carbdn, que dentro un corto, mediano y largo plazo la produccion se mejorara visionando una
agricultura sostenible. Es importante realizar un intercambio de conocimientos entre los
productores y los asistentes técnicos, para lograr un acuerdo que contribuya al beneficio de cada

uno de los productores para satisfacer sus necesidades de calidad de vida.

Los productores estan dispuestos a recibir asistencia técnica, adoptar nuevas metodologias, la
transferencia de tecnologias entre otros; porque la baja productividad es lo que limita el
desarrollo, para ellos es fundamental contar con el asistente que se convierte en el apoyo

principal en la implementacion de proyectos.
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1 Problema

En la mayoria de los cultivares de papa se presentan limitantes que causan la baja
productividad en los productores que se encuentran ubicados en el municipio de Chitaga en las
veredas Burgua, El Carb6n y Piedras lo cual tienen una problematica por la presencia de insectos
plagas y enfermedades que se encuentran ocasionando pérdidas en la produccion de este cultivar,
acompafiados por problemas del cambio climatico y por ende el incremento del mal manejo de
los productos quimicos y el poco conocimiento de la rotacidn de estas moléculas quimicas.
Debido a este poco conocimiento por parte de los productores, surge la necesidad de capacitar y
brindarles una mejor alternativa para el manejo adecuado y buenas précticas agricolas a los
pequefios y medianos productores de la zona lo cual lleva para mitigar el aumento de los costos

de produccion por hectérea en este cultivar.

1.1 Planteamiento y descripcion del problema

En la zona existe una gran oferta de insumos agricolas, que a su vez no son aceptados por
completo, los niveles de eficiencia se ven afectados notablemente por varios aspectos; mala
utilizacion en el uso indiscriminado de estos productos quimicos, la aplicacion constante de un
mismo producto durante las diferentes etapas fenoldgicas del cultivar de la papa; el productor no
tiene el habito de leer la etiqueta para saber las dosis correctas de la aplicacion, lo cual conlleva
al uso indiscriminado de ellos. A consecuencia del mal uso se genera una problematica como es
en el ambito social, economico y ambiental por ende la calidad de vida de cada uno de los

productores, se disminuye la oferta laboral en la zona.
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2 Justificacion

El municipio de Chitaga ocupa el segundo lugar en produccién de papa en el departamento de
Norte de Santander y en el pais ocupa un puesto importante. Presenta una produccién de 25.174
toneladas (Agronet, 2014), En este municipio tiene la tradicion que la mayoria de las familias
dependen econémicamente de esta produccidon. Los propietarios de las tierras dan la opcion de
realizar siembras a medias con otros productores. Realizan técnica de negocio donde se
reparten las labores y ganancias de la produccion. La mano obra es realizada en su totalidad por
personal de la regidn, productores nativos con el pasar de los afios se ha convertido en una labor
indispensable para sus habitantes, los pagos obtenidos son para el sustento diario en cada una de
las familias, esta produccion dinamiza la economia a nivel municipal, las compras y ventas de
insumos se realizan en los establecimientos del municipio, al igual que las compras bésicas de la
canasta familiar, en lo regional y nacional también, debido a que la gran mayoria del producto
cosechado es llevado a los centros de abastos mas importantes de la region como Cucuta,

Bucaramanga y Bogota eso dependiendo el comportamiento del mercado nacional.

Los productores requieren nuevas alternativas para que sus producciones no disminuyan,
tanto en cantidad, calidad y sostenibilidad del cultivo de la papa. Brindandoles a nuestros
productores capacitaciones especializadas y estableciendo parcelas demostrativas, en zonas
estratégicas que promuevan el buen manejo fitosanitario del cultivar de la papa. Por tal razén se
hace vital la necesidad de llegar a cada uno de los pequefios y medianos productores de la zona.
También realizar recomendaciones técnicas con la utilizacién de metodologias préacticas y
sencillas, buscando una educacion idénea y realizar producciones con el manejo de las buenas

practicas agricolas, realizando un seguimiento a cada uno de los productores de la zona. Para



Garantizar que en épocas de produccion una buena calidad de producto y mejores precios de

sustentacion, lo cual beneficiara la calidad de vida de estos productores.
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3  Objetivos
3.1 Objetivo general

Apoyar la promocion de productos de la empresa ADAMA Ltda. Orientados al manejo
fitosanitario del cultivar de la papa Solanum tuberosum L. en el municipio de Chitag4, Norte de

Santander.

3.2 Objetivos especificos

e Disefiar un plan de extensién rural agricola para los productores del cultivar de papa en el
municipio de Chitagd, Norte de Santander.

e Promover un buen uso y manejo de los productos ofrecidos por la empresa ADAMA

Ltda. como alternativa para el manejo fitosanitario en el cultivar de la papa.
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4 Marco referencial
4.1 Marco teorico
En 1961 se fundd en Colombia la compafiia Proficol, hoy Adama Colombia, que se
caracterizd por ser una empresa lider en la formulacion y comercializacion de insumos para la
proteccion de cultivos que forman parte fundamental de la cadena productiva de alimentos, asi
como el de contribuir en el desarrollo de otros sectores tales como salud publica, forestales y
areas industriales, entre otros. A través de los afios la compafiia se fue expandiendo en la region
Andina con presencia directa en Colombia, Ecuador, Pert y Venezuela. En 1998 se comenz6
una sociedad con la compafiia Adama Agricultural Solutions Ltd. de Israel, lider en productos
para la proteccién de cultivos fuera de patentes, quien a principios del afio 2014, adquirié la

totalidad de Proficol, convirtiéndose en Adama (ADAMA Ltda., 2016).

La extension rural como promotora de la innovacion, es una herramienta importante para la
resolucién de problemas asociados a las necesidades de los productores rurales, la pérdida del
capital natural y social, o la falta de diversificacion de la estructura productiva, entre otros. Es
por ello que las entidades que la promueven deben ser eficaces en sus politicas de innovacién y
en los instrumentos con las que estas se disefian e implementan, es parte de un sistema de
innovacion donde la articulacion y el trabajo conjunto de los actores es la base del éxito y en el
que deben jugar un rol protagonico los agricultores y habitantes rurales, y sus organizaciones.
Esta articulacion aumenta la posibilidad de que las innovaciones sean difundidas, adoptadas y
valoradas, y constituyan un aporte. La Extension Rural promueve la creacién conjunta en la
innovacion, un proceso de creacion amplio y participativo de los actores que se benefician de la
innovacion y de quienes pueden contribuir a las soluciones. Este tipo de espacios de trabajo

concertados y participativos permiten la construccion de agendas de innovacion y extension
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ampliamente consensuadas y multisectoriales y también debe concebir la innovacién como un
proceso de aprendizaje donde es vital hacer el enlace entre los nuevos conocimientos y los
existentes. Esta valoracion de los conocimientos existentes, en particular de los saberes locales y
ancestrales, es vital como aporte a la generacién de la innovacion. También es relevante tomar en
cuenta otros aspectos como los equipos de trabajo multidisciplinarios y la sélida formacion de
extensionistas en estrategias y metodologias de extension que promuevan la innovacion, clave

para asumir estas tareas (FAO, 2012).

La papa es originaria de la cordillera de los Andes, de donde se dispersé a todos los
continentes y es hoy la base de la alimentacién humana. En Colombia se cultiva en las zonas
altas de las tres cordilleras se considera que el crecimiento de las raices ocurre con temperaturas
entre 10 y 35°C, el desarrollo méas activo tendrd lugar a temperaturas entre 15 y 20°C, el
crecimiento del follaje 6ptimo esté entre 20 y 25°C. Las temperaturas 6ptimas para los estolones
son similares. El cultivo comercial de esta planta se realiza entre los 2.000 y 3.000 msnm, pero
las zonas de 6ptima produccion en funcion de calidad y cantidad de producto se ubican entre los

2.500 y 3.000 msnm (YARA, 2019).

A nivel mundial la papa ocupa el tercer lugar en importancia como producto alimenticio con
397 millones de toneladas, después del trigo con 749 millones de toneladas y el arroz con 740
millones de toneladas. Para el caso de Colombia, la papa ocupa el segundo lugar en importancia
como producto alimenticio con 2,8 millones de toneladas, seguido del arroz con 3,5 millones de
toneladas, en el pais hay 2,02 millones de hectareas aptas para cultivar papa y mas de 110.000
productores dedicados a este cultivo, sin embargo, la produccion se realiza en 130.000 hectareas
de minifundio, ya que 80% de los productores siembran menos de una hectarea (Gonzélez,

2018).
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Hay més de 4,000 variedades de papas nativas que en su mayoria se encuentran en los Andes.
Tienen diferentes tamafos, colores y formas. Asimismo, hay 151 especies de papa silvestre.
Aunque son demasiado amargas para ser consumidas, su biodiversidad incluye importantes

caracteristicas como resistencia natural a plagas, enfermedades y condiciones climéticas.

La papa se propaga vegetativamente, lo que significa que se puede sembrar una nueva planta
a partir de un tubérculo o un pedazo de papa, llamada “semilla”. La nueva planta puede producir
5 a 20 nuevos tubérculos, que seran genéticamente idénticos a la planta de la semilla madre. Las
plantas de papa también producen flores y bayas que contienen entre 100 a 400 semillas
botanicas. Estas pueden sembrarse para producir nuevos tubérculos que seran genéticamente
diferentes a la planta madre. Una hectérea de papa puede producir de dos a cuatro veces la
cantidad de alimentos de los cultivos de cereales. Las papas producen mas alimento por unidad
de agua que ningun otro cultivo importante y son hasta siete veces mas eficientes en el

aprovechamiento del agua que los cereales. Se producen en mas de 100 paises de todo el mundo.

Desde inicios de los afios 60, el crecimiento del area de produccién de papa ha superado
rapidamente a todos los demas cultivos alimenticios en los paises en desarrollo. Es un elemento
fundamental en la seguridad alimentaria de millones de personas en Sudamérica, Africa y Asia,

incluyendo Asia central.

En los dltimos cinco afios, cerca del 60 por ciento de la produccién global de papa ha
provenido de los paises en desarrollo, Las papas pueden sembrarse desde el nivel del mar hasta

los 4700 metros de altitud; desde el sur de Chile hasta Groenlandia (CIP, 2015).



23

4.1.1 Enfermedades en el cultivo de papa

Gota Phytophthora infestans Mont. De Bary. Es un Chromista de la clase Oomycete. La
gota, tizon tardio es la enfermedad maés limitante. Afecta tanto hojas como tallos aéreos y
tubérculos. Los sintomas varian segun el érgano afectado, la variedad y las condiciones
climéticas. En hojas se inicia como pequefias manchas de color verde claro, las cuales crecen
rapidamente, tornandose de color café grisaceo en el centro y presentando en algunos casos halos
cloréticos. Se estima que cerca de un 6% de los costos totales de produccion de la papa estan

representados en los fungicidas para la prevencién y el control de ésta enfermedad (ICA, 2011).

Sarna polvorienta Spongospora subterranea Wall. Lagerh. Es considerada una enfermedad
resurgente, es decir, que en los Ultimos afios ha vuelto a presentarse como problema limitante en
el cultivo de papa. Afecta exclusivamente tubéerculos y raices. En los tubérculos se desarrollan
pustulas superficiales de forma irregular, de 0,5 mm a 2 mm de didmetro, las cuales se extienden
formando ampollas que rompen la epidermis del tubérculo. Cuando esto ocurre las lesiones
toman forma de crateres pulverulentos, pueden permanecer latentes en el suelo por varios afios,
que en presencia de raices de plantas de papase estimulan, germinan para producir zoosporas

primarias que ingresan a las raices o tubérculos (ICA, 2011).

Pata negra Erwinia carotovora subsp. atroseptica Smith. Se presenta generalmente en clima
frio o de paramo. La base de los tallos aéreos presenta coloracion negra y adquieren una
consistencia blanda y hiumeda, los haces vasculares se ennegrecen. El resto de la planta presenta
clorosis y marchitez. El sintoma puede alcanzar la raiz y en plantas completamente afectadas se
presenta olor fétido. En los tubérculos, los sintomas varian desde una ligera decoloracion al

extremo del estolon, hasta una completa pudricién que compromete todo el tubérculo. La
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bacteria persiste en el suelo por periodos cortos, pero una supervivencia mas larga depende de las

condiciones de la temperatura y humedad del suelo (ICA, 2011).

Costra negra de la papa Rhizoctonia solani J.G.Kuhn. Las costras negras que afectan los
tubérculos de papa son los esclerocios del hongo que se forman adheridos a su superficie. Un
esclerocio es una estructura de supervivencia del patégeno que ademas de afectar la calidad de la
cosecha, facilita la diseminacién de la enfermedad. A partir de esas costras, el hongo afecta los
brotes del tubérculo, causando manchas y chancros de color café-rojizo, a consecuencia de los

cuales mueren los puntos de crecimiento (ICA, 2011).

Palometa Rosellinia sp. De Not. La enfermedad es producida por un hongo saproéfito
facultativo habitante natural del suelo, de micelio blanco grisaceo y que no forma cuerpos
fructificantes; se manifiesta en sintomas como detencion del crecimiento de las plantas de papa,
bajo vigor, flacidez, amarillamiento, muerte de hojas sin desprendimiento, hasta causar la muerte
de las plantas afectadas; a los tubérculos de papa los recubre una masa algodonosa de color
blanco que, en ataques severos, alcanza a comprometer parcial o totalmente la pulpa dejandola

inservible, como alimento de humanos o como semilla (ICA, 2011).

Sarna comun Streptomyces scabiei Thaxt. Esta enfermedad bacteriana se presenta en la
superficie de los tubérculos, causando lesiones con apariencia de pustulas corchosas, abiertas, de
mas de un centimetro de diametro y cinco milimetros de profundidad en las variedades
susceptibles. En variedades de papa con algun grado de resistencia, la epidermis aparece

reticulada o “casposa”, como se le denomina cominmente. El patdgeno se multiplica en la
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cascara de la papa, donde produce muchas estructuras infecciosas, las cuales sobreviven en el

suelo y se diseminan por tubérculos infectados y por estiércol de animales (ICA, 2011)

4.1.2 Plagas en el cultivo de papa

Babosa Deroceras sp. Mueller. Las babosas son organismos fitofagos, de habitos nocturnos, viven
en colonias en sitios humedos y oscuros. Son hermafroditasy pueden auto fecundarse. También
ocurre apareamiento mutuo entre individuos, por eso en un momento dado, pueden actuar como
machos o hembras. Los huevos fertilizados son esféricos, transparentes y son colocados en
masas de 10 a 30. Unidades superficialmente sobre el suelo, debajo de piedras, troncos o raices
de plantas (ICA, 2011).

Las babosas tienen una alimentacion muy variada. Se alimentan normalmente de tejidos de
plantas. En su mayoria prefieren las estructuras sobre la superficie del suelo. La actividad del
adulto ocurre generalmente en dias nublados y por las noches. Las condiciones mas favorables
que inician el ataque de las babosas, son las elevadas condiciones de humedad en el suelo y el

exceso de materia organica (ICA, 2011).

Pulguilla Epitrix spp. Foudras. Las pulguillas son cucarrones que se alimentan en los cogollos
y al expandirse a las hojas se observan huecos de diferente tamafios o bien cicatrices redondas y
claras en el haz de las hojas. Cuando son muy abundantes y la planta esta recién germinada,
destruyen gran parte del area foliar y es entonces cuando el cultivo puede sufrir dafios
considerables. Los ataques son de especial importancia durante el primer mes después de
germinada la papa y es en este lapso que las inspecciones deben hacerse, como minimo, dos

veces a la semana (ICA, 2011).
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Polilla guatemalteca Tecia solanivora Povolny. Se reportd su introduccion a Colombia en 1985, se
constatd por primera vez su presencia en el departamento de Norte de Santander de donde se
disemind al resto de las zonas paperas del pais. Finalmente, la polilla se propago a las zonas
paperas del Ecuador, en 1996. Su ataque causa grandes pérdidas, las cuales se atribuyen, no sélo
al deterioro de la apariencia del tubérculo que reduce su valor comercial y los ingresos de los
cultivadores, sino al hecho de que los tubérculos severamente afectados no se pueden utilizar

para semilla ni para consumo humano o animal (ICA, 2011).

Gusano blanco Premnotrypes vorax Hustache. Los adultos caminan en horas de la noche en
busqueda de alimento, entre las épocas de emergencia del cultivo y aporque, cuando las plantas
emiten su aroma caracteristico. Los gorgojos se congregan en grupos de hasta 25 individuos,
ascienden por los tallos y se alimentan de las hojas. Pueden permanecer mas de seis meses, ya en
estado de larva eclosiona del huevo, busca los tubérculos en formacion y se introduce en ellos; al
consumir la pulpa forma galerias irregulares y sinuosas superficiales y después profundas. Las
larvas aumentan de tamafio desde 1.12 mm en el primer instar, hasta 11 a 13 mm en el ultimo,
una vez termina el consumo, abandona el tubérculo dejando grandes orificios de bordes

irregulares, con apariencia sucia, para empezar el proceso de empupamiento (ICA, 2011).



4.1.3 Grupos quimicos fungicos

Tabla 1
Grupos quimicos fungicos
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Grupo quimico

Modo de accion

Mecanismo de accién

ESTROBIRULINAS:
Fluoxastrobin, Azoxystrobin,
trifloxistrobin.

TRIAZOLES: Conazole,
Tebuconazol

FTALIMIDAS: Folpet,
Captan

traslaminar

Sistémica.

Contacto multisitio

Otorga una mejor eficacia en
cultivos densos. Su efecto de
contacto y prolongada
residualidad, aseguran la
proteccidn de las hojas,
retardando la senescencia y
manteniéndolas verdes por mas

tiempo.

Actua inhibiendo el proceso
respiratorio de los hongos,
resultando especialmente
eficaz para impedir la
germinacioén de esporas y el
desarrollo inicial del patdgeno.
Fungicidas preventivos de
amplio espectro que tiene una
gran caracteristica siendo un
multisitio de contacto,
considerado de bajo riesgo de

desarrollo de resistencia



FENILAMINAS: Metalaxil,
benalaxil

DITIOCARBAMATOS:
Mancozeb, Tiram, Ziram,
Propineb

MORFOLINAS:
Dimetomorf

AZUFRADOS

Sismtemico protectante

Contacto

Sistémico local, protector
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Especificos para Oomycetes.
Inhiben formacion de ARNT,
por lo tanto controlan cuando

empieza a crecer el micelio.

Reaccionan de manera general
con los grupos -SH , inhiben
enzimas, interfieren con la
produccion de energia dentro

de la célula y es de contacto.

Inhiben la biosintesis del
ergosterol en los patdgenos con
mecanismos diferentes a los de
los fungicidas triazoles que
también inhiben la produccion
de ergosterol.

Sulfuro de H inhibe
respiracion, afecta proteinas y
forma quelatos con metales

pesados en la célula fangica.



CUPRICOS: Hidréxido de
Cu, oxicloruro de Cu.
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Cu se acumula en células de
hongos sensibles. Forma
complejos con enzimas que
poseen grupos sulfhidrilo,
hidroxilo, amino o carboxilo,

inactivandolos.

4.1.4 Grupos quimicos insecticidas.

Tabla 2
Grupos quimicos de insecticidas

Fuente: (Portilla, 2011)

Grupo quimico Modo de accion

Mecanismo de accién

ORGANOCLORADOS
PIRETROIDES:
Alletrin, Bifentrina,
Ciflutrina, Lambda-
Cialotrina, Cipermetrina
,Deltametrina

Contacto, accion
estomacal

sistémico que actla por

FIPROLES: Fipronil . -
contacto e ingestion

Interfieren con los canales de sodio en
la membrana nerviosa interrumpiendo
la transferencia de iones y la
transmision de impulsos entre las
células nerviosas

Interfieren con los canales de cloruro
en la membrana nerviosa,
interrumpiendo la transferencia de
iones y la transmision de impulsos

entre las células nerviosas.
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ORGANOFOSEATOS: Bloquean la accion de la enzima

Acefato, Clorpirifos,
Diazinon, Dimetoato, Contacto e ingestion
Fenitrotion, Fention,

Malation.

acetilcolinesterasa, interrumpiendo la
transmision de impulsos entre las

células nerviosas

Antagonista del receptor de

NEONICOTINOIDES:

Imidacloprid Contacto e ingestion

Acetilcolina de tipo nicotinico

Fuente: (Divine, 2008)
4.1.5 El aprendizaje y la adopcion se hacen por etapas.

La extension contiene diferentes tipos de ensefianza. Antes que un grupo de agricultores
pueda decidir la aplicacion de un nuevo procedimiento, ha de conocer su existencia y quizas
tenga que aprender nuevas técnicas. En el proceso de aceptar nuevas ideas, podemos identificar

cinco etapas.

e Informacion: El agricultor aprende la existencia de la idea, pero no la conoce bien.

e Interes: Se interesa en la idea y pide mas informacion acerca de ella, a un amigo o al
agente de extension.

e Evaluacion: El agricultor considera como le afecta la idea, como le beneficia y cuales
seran las dificultades o inconvenientes que encuentre. Podra pedir mas informacién o
asistir a una demostracién o reunion y decidir entonces si aplicar 0 no la nueva idea en su

explotacion.
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e Ensayo A menudo el agricultor decide poner a prueba la idea en pequefia escala. Por
ejemplo, podra decidir aplicar estiércol o fertilizante a una pequefia parcela de un campo
y comparar el resultado con el resto del campo, para ello necesitara asesoramiento sobre
la manera y el momento de aplicar el fertilizante o el estiércol.

e Adopcion: Si el ensayo le ha convencido, aceptara plenamente la idea y la integrara en
sus métodos tradicionales de cultivo (Fedepalma, 2011).

Estas etapas se aplican de manera similar a agricultores individuales, a grupos de agricultores
0 a comunidades enteras. En el caso de los grupos y de las comunidades, el proceso es mas
complejo y puede llevar mucho mas tiempo. El agente utiliza una serie de métodos de extensién
para proporcionar la informacion correcta y el apoyo necesario en cada fase del proceso; debera
organizar experiencias de aprendizaje que conduzcan a los agricultores de una etapa a la
siguiente. El agente de extension puede proporcionar informacion detallada acerca de
los costos y los beneficios, y responder a las preguntas. Cuando se tome la decision de pasar a la
accion podré organizar sesiones de capacitacion en las técnicas correspondientes (Fedepalma,
2011).

El proceso de divulgacion de una nueva idea entre las poblaciones de un sector se conoce con
el nombre de difusion. No todos los agricultores aceptan una idea nueva al mismo tiempo. En
toda comunidad rural, la disposicién aceptar ideas nuevas y ponerlas en practica no es la misma
entre todos los agricultores, sino que depende de la experiencia anterior de cada uno con las
nuevas ideas, su personalidad, y la cantidad de tierra y de otros recursos de que disponga

(Fedepalma, 2011).
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4.1.6 Mercadeo

El mercadeo es la metodologia que se usa una empresa, para la comercializacion de bienes y/o
servicios. De igual manera, el mercadeo, busca fidelizar los clientes, que con anterioridad han
comercializado con la empresa. Para ello, usa herramientas y estrategias; posiciona en la mente
del consumidor un producto, marca, organizacion, etc. persiguiendo ser la opcion principal y
llegando al usuario final; para cubrir sus necesidades. Igualmente, disefia, organiza, ejecuta y
controla la funciéon comercializadora o mercadeo de la organizacion. Se refiere también a una
funcion o area funcional en la organizacion: el area de mercadeo o &rea comercial, es el
departamento que se ocupa de la comercializacién de la empresa en el mercado. Otra forma de
definir este concepto, es considerar mercadeo, a todo aquello que una empresa puede hacer para
ser percibida por el mercado, por sus consumidores, con una vision de rentabilidad a corto,

mediano y largo plazo (Sanchez, 2012).

Una organizacion que quiere lograr que los consumidores tengan una visién y opinién
positivas de ella y de sus productos, se debe ocupar, antes que nada, de su propio producto, de su
precio, de su relacion con los clientes, con sus proveedores, con sus propios empleados, su
publicidad en los diversos medios y soportes, las relaciones publicas, de su presencia en los
medios de comunicacion social, tanto impresos como audiovisuales y mas recientemente, a
través del Internet, como herramienta novedosa, etc. Todo eso es parte del mercadeo (Sanchez,

2012).

4.1.7 Impulso de ventas
El Impulso de Ventas, es la actividad que consiste en dar a conocer y vender un producto de

acuerdo con sus caracteristicas, bondades y beneficios, logrando con esto que el consumidor
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pueda conocer el verdadero valor del mismo, disipando cualquier duda que este pueda tener en

su primera adquisicion, creando de esta manera un impacto a favor de la marca que se patrocina.

Con el Impulso se logra un aumento de las ventas en aquellos productos que, bien sea por
nuevos lanzamientos o por altos inventarios, sea necesario rotar. Para prestar este servicio, se
encarga de la colocacion del personal previamente entrenado seguln caracteristicas del servicio:
degustacion, demostracion en el punto de venta, asumiendo la administracién y contratacion del
personal que ejecuta el mismo, a través de avisos de prensa, base de datos del Sistema de

Reclutamiento y Seleccién (Promoting, 2015).

De esta forma, la empresa asume totalmente la responsabilidad de la actividad de Impulso en
el punto de venta que se active, y dedica los recursos humanos y fisicos para cubrir todas las

expectativas del cliente que ha contratado los servicios.

El impulso, se realiza en lugares estratégicos de los puntos de venta

Tipos de impulso

Demostracion: Esta actividad es utilizada para explicar al cliente los usos, caracteristicas,

ventajas y beneficios de los productos ofrecidos.

Degustacion: Esta actividad complementa a la demostracion; ya que como valor agregado da

el cliente una muestra del producto y asi constatar los beneficios del mismo (Promoting, 2015).

Beneficios del servicio de impulso

Se logra, incrementar las ventas, aumentar la rotacion de los productos y la rentabilidad en el
punto de venta, crear imagen de marca y calidad frente al consumidor y el comercio, estimular la

compra habitual e impulsiva de los productos.
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Funcion de impulsador

La Impulsadora es una persona entrenada para las ventas, y es la encargada de acercar el
producto al consumidor, mostrando todas sus ventajas y beneficios, impulsando la venta del
mismo, de igual manera la demostradora debe alegrar y animar el punto de venta, manteniendo

siempre una postura correcta dentro del establecimiento (Promoting, 2015).

La principal funcién de la impulsadora consiste en promover las ventas, es decir, generar una
accion o impulso de compra sobre las personas a través de la comunicacion, las relaciones
interpersonales, el estimulo, el dialogo, y la persuasion, por lo que para nuestros clientes, la
contratacion de este Servicio de Impulso, constituye una inversion que se traducird en aumento

de sus ventas (Promoting, 2015).

4.2 Antecedentes
Los sistemas de investigacion y extension juegan un papel crucial en el desarrollo agricola y

rural. Ademas, son fundamentales para el desarrollo del potencial de la innovacion agricola. En
los paises en desarrollo, la innovacién puede abordar la mayoria de los desafios relacionados con
la agricultura y la ordenacion de los recursos naturales. Sin embargo, muchos paises en
desarrollo no tienen recursos suficientes para desarrollar adecuadamente su capacidad de
innovacion. Mas concretamente, las actividades de las instituciones de investigacion agricola
suelen verse afectadas por la escasez de inversiones y la deficiente gestion financiera, asi como
por las limitaciones de las estrategias de transferencia de tecnologia. En 2008, por ejemplo,
Unicamente un 3% del gasto pablico mundial en investigacion y desarrollo relacionado con la
agricultura procedia de paises de bajos ingresos. Del mismo modo, los sistemas de extension
suelen carecer de recursos, no estan suficientemente coordinados y utilizan enfoques y métodos

obsoletos. La FAOQ tiene como objetivo remediar esta situacion, contribuyendo a transformar los
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sistemas de innovacion agricola, para lograr este objetivo, la FAO ha adoptado un enfoque
sistémico que abarca 5 &mbitos principales de trabajo: Desarrollo de capacidad, metodologias,

biotecnologia, asociaciones politicas y estrategias (FAO, 2019).

Es fundamental tener claridad sobre los antecedentes de la extension en el pais, donde
existieron algunos avances a partir de la década de los noventa. Sin embargo, debido a la falta de
financiacion y de interés politico se present un retroceso en los afios siguientes. En la actualidad
el pais pasa por una etapa de aprendizaje e indagacion que esta vinculado con lo que sucede en la
region. Ademas, son cada vez mas los espacios que se abren en el pais con relacion al tema,
concretamente para afianzar procesos de discusién sobre la necesidad del fortalecimiento de las
capacidades técnicas locales, el trabajo en el impulso de sistemas de innovacion agropecuaria, la
socializacion de informacion especifica y la generacion de buenas précticas en extension. En
Colombia se evidencian situaciones como la ausencia de incorporacion e inexistencia de
reconocimiento del concepto de extension rural a nivel de la legislacién colombiana (se limita a
resaltar la forma de prestar servicios de asistencia técnica y a nivel de programas y proyectos,
solo se aborda el tema de transferencia tecnoldgica); dificultades en la definicion de programas y
proyectos en sistemas de extension y asistencia técnica rural, ausencia de informacion
estadistica, baja retroalimentacion y actualizacion entre los actores prestadores de los servicios
de extension y asistencia técnica rural; baja oferta de profesionales en la prestacion de los

servicio (Romero, 2015).

El Ministerio de Agricultura y Desarrollo Rural, la Gobernacion de Norte de Santander y
la Universidad de Pamplona celebraron un Convenio Interadministrativo en el que se busca;
aunar esfuerzos y optimizar recursos para la financiacion de proyectos productivos en materia

de desarrollo en el sector rural del Departamento de Norte de Santander, con el fin de generar
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las condiciones y capacidades locales para incrementar la productividad y por ende mejorar las
condiciones socioecondémicas en el agro. Desarrollo rural para pequefios productores del
Departamento de Norte de Santander” fue el nombre del proyecto que presentd la Universidad
de Pamplona a través de la ejecucion del convenio interadministrativo, buscando implementar
estrategias articuladas con el Ministerio de Agricultura y Desarrollo Rural ( MADR) y el
Departamento. Los objetivos especificos que enmarcan este convenio esté el de aumentar la
capacidad de los actores territoriales para implementar la Politica de Capacidades Productivas
y Generacion de Ingresos de la Poblacion Rural, consolidar y

fortalecer la institucionalidad del Ministerio de Agricultura y Desarrollo Rural (Mora, 2015).

4.3 Marco legal

Reglamento Estudiantil, Universidad de Pamplona ACUERDO N° 18

Por el cual compila y actualiza el Reglamento Académico Estudiantil de Pregrado de la

Universidad de Pamplona.

Capitulo vi. Trabajo de grado articulo 35.- Definicion de Trabajo de Grado: En el Plan de
Estudios de los programas, la Universidad establece como requisito para la obtencion del titulo
profesional, la realizacidn por parte del estudiante, de un trabajo especial que se denomina
“TRABAJO DE GRADO”, por medio del cual se consolida en el estudiante su formacion

integral, que le permite:

1. Diagnosticar problemas y necesidades, utilizando los conocimientos adquiridos en la

Universidad.
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N

Acopiar y analizar la informacion para plantear soluciones a problemas y necesidades

especificas.

3. Desarrollar planes y ejecutar proyectos, que le permitan demostrar su capacidad en la
toma de decisiones.

4. Formular y evaluar proyectos.

5. Aplicar el Método Cientifico a todos los procesos de estudio y decision.

PARAGRAFO PRIMERO.- El Trabajo de Grado, segun sus caracteristicas puede ser realizado
en forma individual o en grupo. Corresponde al Comité de Trabajo de Grado autorizar que dos
(2) o mas estudiantes se integren para realizar uno solo. En todos los casos, se presentara un solo

informe (Universidad de Pamplona, 2005).
Decreto 1843 de 1991

Por el cual se reglamentan parcialmente los titulos iii, v, vi, vii y xi de la ley 09 de 1979,
sobre uso y manejo de plaguicidas. El control y la vigilancia epidemiolégica en el uso y manejo
de plaguicidas, debera efectuarse con el objeto de evitar que afecten la salud de la comunidad, la

sanidad animal y vegetal o causen deterioro del ambiente.

El uso y manejo de plaguicidas estaran sujetos a las disposiciones contenidas en la Ley 09 de
1979, el Decreto 2811 de 1974, Reglamento Sanitario Internacional, el Cédigo Internacional de
Conducta para la Distribucion y Utilizacion de Plaguicidas de la FAO, las deméas normas
Complementarias previstas en el presente Decreto y las que dicten los Ministerios de Salud y de

Agricultura o sus institutos adscritos (JURISCOL, 1991).
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Decreto 502 de 2003

Mediante Decision 436 de 1998 de la Comision de la Comunidad Andina y Resolucion 630
del 25 de junio de 2002 de la Secretaria General de la Comunidad Andina, se dictaron normas

para el registro y control de plaguicidas quimicos de uso agricola.

Que el articulo 4° del Tratado del Tribunal de Justicia de la Comunidad Andina establece que
los paises miembros estan obligados a adoptar las medidas que sean necesarias para asegurar el

cumplimiento de las normas que conforman el ordenamiento juridico de la Comunidad Andina.

Que el articulo 8° de la Decision 436 de 1998 establece que cada pais miembro debera adoptar
las medidas técnicas, legales y demas que sean pertinentes, con el fin de desarrollar instrumentos

necesarios para la aplicacion de dicha decision.

El Ministerio de Agricultura y Desarrollo Rural, a traves del Instituto Colombiano
Agropecuario, ICA, o la entidad que haga sus veces, es la Autoridad Nacional Competente, para
llevar el registro y control de los plaguicidas quimicos de uso agricola y el responsable de velar
por el cumplimiento de la Decisidn, su Manual Técnico y el presente Decreto (JURISCOL,

2003).

4.4 Marco contextual

Esta ubicado en el departamento de Norte de Santander. Su altitud de 2.350 metros sobre el
nivel del mar con coordenadas Latitud: 7.133, Longitud:-72.6677° 7' 59" Norte, 72° 40" 1"
Oeste y su clima es frio. Es de la region suroccidental del departamento y de la Provincia de

Pamplona. Su economia se basa en la produccion agricola, la papa es su principal producto



agricola, le siguen entre otros las hortalizas, la curuba y caducifolios, Cultivos del morén,
durazno y fresa. Produccion pecuaria los bovinos, porcinos y aves de corral y produccion
Piscicultura: Variedad de trucha, especialmente la Arco Iris, que se encuentra en la Vereda del

Roble y las Lagunas (Alcaldia De Chitaga, 2016).

El rio Chitaga es la principal corriente hidrica. En las veredas la Mulera y Cascajal se
encuentra un resguardo indigena con mas de 166 Uwas. El 24 de mayo de 1851 naci¢ el
general Ramdn Gonzélez Valencia ex-Presidente de la Republica de Colombia, su principal
renglon econémico es la produccion agropecuaria, convirtiéndolo en el mayor productor de

papa criolla del departamento.

La produccién de leche ha generado varias microempresas dedicadas a la produccion de

queso Yy sus derivados.

Atractivos turisticos: el Puente Real, EI Templo Parroquial, la Casa Colonial donde se
hospedé el Libertador Simén Bolivar, lagunas El Salado, Comegteta, EI Tambor, El Santuario
del Sefior de la Divina Confianza, Paramo del Almorzadero, Casa de teja donde nacio el

general Ramén Gonzalez Valencia, Cascada la Samaria (Cucuta nuestra, 2019).

5 Disefio metodoldgico

5.1 Metodologia

La préactica empresarial se desarrollé en apoyo a la promocidn de productos quimicos de la
empresa ADAMA Ltda. que tiene como vision luchar por una sociedad donde la seguridad

alimentaria sea universal y donde todas las personas dedicadas a la agricultura lleven una vida
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satisfactoria y gratificante (ADAMA Ltda., 2016). Se desarroll6 un plan de extension rural como
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método de introduccidn, para ofrecer asistencia técnica garantizada y productos ofrecidos por la
empresa, orientados al manejo fitosanitario del cultivo de papa. Se tuvo en cuenta la
participacion de todos los productores de la zona como un aporte para generar cambio en las
falencias presentes en la zona. Se escogieron tres veredas productoras Burgua, El Carbén y
Piedras del municipio con ello se seleccionaron tres fincas estratégicas por vereda que sirvieron
como modelo para los demas productores de la zona, en los almacenes agropecuarios en el
municipio de Chitaga Mundo agricolay Agronorte, en Pamplona se visito a los establecimientos
La Séptima, El granjero y Los mora. Se brind6é acompafiamiento a los productores al momento
de realizar las compras de los productos, cerciorando que el producto llevado sea el especifico

para el problema biol6gico que esta afectando el cultivo.

5.1.1 Plan de Extensién Rural en el cultivo de papa Solanum tuberosum L. en el municipio
de Chitaga, Norte de Santander.

El plan de extension rural se basé en 4 pilares fundamentales:

1.1 Proceso educativo

Se educo al productor aspectos importantes en la manipulacion y utilizacion de los productos
quimicos, buscando una eficiencia, se realizaron reuniones pedagdgicas con productores de la

zona, este proceso se dividid en tres partes:

1.1.1 Utilizacion de elementos de proteccion personal

Los productores aceptaron que presentaban un riesgo constante por contacto fisico directo con

los productos quimicos.

Tabla 3
Elementos de proteccién personal



Zona de
Elementos de proteccién personal
proteccion
0jos y cara Gafas de seguridad y careta
Aparato

respiratorio
Manos
Pies

Cuerpo

mascarilla con respirador purificante

Guantes de latex desechable
Botas de caucho

Bata industrial

Fuente: Archivo personal 2019.

En esta charla se les explico a los productores los riesgos que existen al usar productos

agroquimicos sin la proteccion adecuada y las consecuencias que pueden llegar a tener si no se
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realiza a tiempo, se les demostrd la manera apropiada en el uso de cada uno de los elementos de

proteccion personal,

1.1.2 Tipo de aplicacion

Se ensefid a los productores la forma adecuada de aplicacién de cada uno de los productos, en

forma foliar o en drench a la planta.

1.1.3 Orden de mezcla

Se les explico a los productores la manera adecuada de realizar las mezclas de los productos

en el recipiente de manera que no afecte su la eficacia al momento del uso.

Tabla 4
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Orden de aplicacion en los productos quimicos

Orden de Tipo y formulaciones de otros productos

aplicacion

1 Colocar agua hasta llegar a la mitad del volumen del tanque y agitar.

2 Agregar correctores, reguladores de pH, encapsuladores.

3 Agregar primero las bolsas hidrosolubles y permitir que se disuelvan
completamente.

4 Agregar los polvos mojables (WP).

5 Agregar los granulados dispersables (WG)

6 Agregar los granulados solubles (SG).

7 Mantener la agitacion para permitir que los productos secos se mezclen
completamente.

8 Agregar las dispersiones oleosas (OD).

9 Agregar las suspensiones concentradas (SC).

10 Agregar las formulaciones (ZC), mezcla de suspensién de encapsulado y
suspension concentrada.

11 Agregar las suspensiones de encapsulados (CS)

12 Agregar las suspension emulsionable (SE).

13 Agregar las emulsiones de aceite en agua (EW).

14 Agregar los concentrados solubles (SL).

15 Agregar los concentrados emulsionables (EC)

17 Micro nutrientes / fertilizantes foliares

18 Completar con agua y continuar la agitacion hasta el final de la
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pulverizacion.

Fuente: (Syngenta , 2018).

1.1.4 Rotacion de moléculas

Se capacité al productor de la importancia en la rotacion de ingredientes activos que son

utilizados para el manejo fitosanitario, para evitar la resistencia a corto, mediano y largo plazo.

Durante las capacitaciones se les explico a los productores de las veredas Burgua, EI Carbén
y Piedras, utilizando 8 reuniones donde se capacitaron los temas de implementacion de
elementos de proteccion personales, orden de mezcla, forma de aplicacion y manejo
agrondmicos, la presencia en las reuniones fue variable y la participacion de los productores que

intervinieron activamente y estuvieron de acuerdo con dicha capacitacion.

1.2 Respeto a los valores culturales.

Se respetd el modo en realizar sus labores agrondmicas sin imponer de manera absoluta

cambios.

1.3 Trabajo con la familia

Se trabajo con la familia al ser nacleo fundamental en la formacion y conformacion de la
sociedad, fue importante tenerla en cuenta en cada uno de los procesos que se realizaron en la

Zona.

1.4 Apoyo a los lideres comunales
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Con esta estrategia se buscd llegar a los principales lideres presentes en la zona, con la
metodologia informativa productor, productor; de esta manera se promovio la calidad de los

productos y la eficiencia, la credibilidad por parte de los demas productores fue mayor.

5.1.1 Etapas del proceso de adopcion

Adopcion
Ensayo
Evaluacion
Interés
. Informacion
(Fedepalma, 2011).
Tabla 5
Etapas del proceso de adopcion
Proceso Definicion
educativo
El agricultor supo la existencia de los productos pero no
Informacion sabian con claridad su funcionalidad.
Existio un interés del productor y busca mayor
Interés
informacion de lo ofrecido.
Evaluacion Los Productores consideraron la idea y el beneficio

adquirir los nuevos productos.
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Los agricultores dieron la oportunidad de hacer parcelas

demostrativas y de esta manera se cerciord la eficacia de

Ensayo
cada uno de los productos ofrecidos para el manejo.
El ensayo dio buenos resultados motivo por el cual
Adopcion agricultores empezaran a utilizar los productos de la

empresa en su metodologia de agricultura tradicional

(Fedepalma, 2011).

5.1.2 Métodos de extension.

Se difundio el conocimiento y se promovid la aceptacion de nuevas ideas entre la poblacion,
se utilizé una variedad de métodos y técnicas. Se realizaron métodos de extension segun el
numero de personas que se impacten con en un mismo momento (Jorge Ramsay, Luis Beltran,

1997) se clasificaron como:

Individual .Se llegd casa a casa, persona por persona con productores lideres consolidando la

relacion entre el productor y el asistente técnico.

Grupal. Se reunid a un grupo de pequefios y medianos productores con el mismo interés de
conocimiento utilizando los siguientes métodos:

Se realiz6 el seminario departamental LA PAPA UN GRAN NEGOCIO organizado por el
ICA, Yara, FMC y ADAMA Ltda. , dirigido por la I.A Msc. Lorena Cendales experta en manejo

fitosanitario del cultivar de la papa, expuso la necesidad del uso de semilla certificada.
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El método de Escuelas de Campo de Agricultores (ECAS), se utiliz6 para capacitar a los
pequefios y medianos productores en el uso de adecuado de los productos, no se tratd de solo
Ilenar de recomendaciones técnicas a los productores, sino de provocar cambios en lo que hacen,

respetando las labores que realizan bien.

5.1.2 Productos utilizados

Se promovieron los productos en el desarrollo de las actividades organizadas por la empresa
ADAMA, se evaluo el indice de crecimiento aceptacion de los productos promovidos, Tomando

datos de Julio a Noviembre.

5.1.2.1 Fungicidas

Tabla 6

Fungicidas ofrecidos por la empresa

Ingrediente  Accion Problema Dosis cc / Registro Presentaciones
activo bioldgico 200 Its del producto
Producto 1

Azoxytrobin Sistémico, Alternaria 125cc Papa Frasco: 250
120 + traslaminar, cc, 1000 cc.

Tebuconazol preventiva,
200. SC curativa y
erradicante

Producto 2
Captan 500. Preventivo Gota 500¢g Papa Bolsa: 500 g
WP amplio

espectro

Producto 3
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Dimetomorf Sistémico, Gota 120 cc Papa Frasco: 120
500. SC preventivo , cc, 1000 cc
curativo y

antiesporulante

Producto 4

Mancozeb  Sistémico, Gota 500¢g Papa Bolsa: 500 g
500+ contacto.

Cymoxanil  Previene cura

80+ y tonifica

Hidroxido

de Cu 138.

WP

Fuente: Archivo personal 2019.

Propiedades de los productos

Producto 1

Se promovi6 el uso de este producto como alternativa ya que Azoxystrobin es un fungicida
sistémico perteneciente al grupo de las estrobilurinas, posee actividad traslaminar, efecto
preventivo y curativo y translocacion acépatela lenta pero con distribucién uniforme por toda la
hoja, el tebuconazol es sistémico con actividad fungicida preventiva, curativa y erradicativa. Por
su actividad sistémica, proporciona un buen control no sélo de las enfermedades presentes en la

superficie externa de la semilla (ADAMA Ltda., 2015).

Producto 2

Se recomendo utilizar el producto debido a que es fungicida protectante de amplio espectro.
Por ser un fungicida multisitio como alternativa de rotacion de moléculas, es muy adecuado para

entrar dentro de un programa de manejo integrado de enfermedades, tanto en rotacion como en
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mezcla, para evitar o retardar el desarrollo de resistencia con otros fungicidas (ADAMA

COLOMBIA Ltda., 2015).

Producto 3

Se indicé el uso de este producto porque es un fungicida altamente efectivo para el control de
patdgenos oomicetos como la gota en papa. Una vez ha penetrado a la planta posee un control
prolongado sobre el patdgeno, con actividad fungicida hasta de 12 dias, debido a la alta
estabilidad de la molécula en condiciones de laboratorio, se ha determinado que la degradacion

aerobica de Dimetomorf puede tardar hasta 47 dias (ADAMA COLOMBIA Ltda., 2015).

Producto 4

Se promovid el uso de este producto para el control de gota, es la combinacion de un
fungicida sistémico y de dos fungicidas de contacto, gracias a su poder de penetracion en los
tejidos vegetales, puede destruir selectivamente el micelio del hongo parasito durante su periodo
de incubacion impidiendo que se origen lesiones o dafios en el cultivo (ADAMA COLOMBIA

Ltda., 2017).

5.1.2.2 Insecticidas

Tabla 7

Insecticidas ofrecidos por la empresa

Ingrediente  Accion Problema Dosiscc /200 Registro  Presentaciones
activo bioldgico Its del producto
producto 1

Fipronil120 + Contacto, Gusano Blanco, 150 cc Papa Frasco: 150
Bifentrina360 Sistémico polilla cc, 1000 cc

guatemalteca

Producto 2
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Acefato Sistémico, polilla, 200 g Papa Bolsa: 200 g
contacto  Pulguilla
estomacal

Fuente: Filete, 2019.

Propiedades de los productos

Producto 1

Se impulso este producto para el control de Tecia solanivora y Premnotrypes vorax Hustache
Es un insecticida a base de Bifentrina y Fipronil. Bifentrina es un piretroide de cuarta generacion
que afecta el sistema nervioso central y periférico del insecto. Fipronil es un insecticida que
actla por contacto e ingestion; es extremadamente activo y es un potente alterador del sistema

nervioso central de los insectos via canales de cloro (ADAMA COLOMBIA Ltda, 2019).

Producto 2

Se fomentd este producto para el control de Epitrix spp debido a que es un insecticida
sistémico con actividad de contacto estomacal pertenece al grupo quimico de los
organofosforados, controla un amplio rango de insectos masticadores y chupadores. Es un
producto bastante versatil ya que se puede aplicar en cultivo y tratamiento de semillas ademéas
por ser un producto sistémico penetra en las hojas sin ser lavado por lluvias (ADAMA

COLOMBIA Ltda., 2018).
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5.1.3 Plan de visitas a los productores y establecimientos comerciales

5.1.3.1 Productores de Papa
En la vereda Burgua, El Carbédn y Piedras se eligieron tres productores lideres para establecer

cultivos con productos de la empresa ADAMA Ltda.

Tabla 8
Productores de la vereda Burgua ]
Area
Delimitacién Productor Nombre Coordenadas sembrada
2,5
| José Antonio Tolosa 7°06'25" N 72°18' 07" W hectareas
I Victor Rodriguez Carvajal 7° 06'36" N 72°40' 19" W 2 hectareas
2,5
11 Alvaro José Quintero 7°06'46" N 72°40" 07" W hectareas

Fuente: Archivo personal 2019.

Figura 1: Georreferenciacion de los productores Vereda Burga. Tomado: Google Earth, 2019

Vereda EIl Carbon



Tabla 9

Productores de la vereda El Carbon
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Delimitacién Productor

Area
Nombre Coordenadas sembrada
, 1,5

| Elmer Pérez Maldonado 7o 5. g6\ 72039' 21" W hectéreas
Orlando Rubiano 2

] Contreras 7°05'10" N 72°39' 25" W hectareas
Edgar Pefialoza 2

11 Betancourt 7°05"17" N 72°39' 27" W hectareas

Fuente: Archivo personal 2019.

e \ereda Piedras

Tabla 10

Productores de la vereda Piedras

8

: - - -\
Figura 2: Georreferenciacion de los productores Vereda Carbon. Tomado: Google Earth, 2019

Delimitacién Productor

Nombre

Coordenadas

Area
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sembrada

Victor Pérez Maldonado

7°04'28" N 72°39" 25" W

Maria Elsa Velandia

7°04'26" N 72°39" 28" W

Serafico Rivera

7°04'19" N 72°39" 31" W

3
hectareas
2,5
hectareas
2
hectareas

Fuente: Archivo personal 2019.

Figura 3: Georreferenciacion de los productores Vereda Piedras. Tomado: Google Earth, 20

Tabla 11

Programacion de visitas a los productores

Cultivo de papa

Vereda
Burgua,
Carbény

Piedras

Productor Semana  Actividad
Reconocimiento de productor, brindar
Wi IV Sep  informacion de los productos
I, 11, 11 I1 Oct visita técnica al productor



I, 1, I

I, 1, I
I, 1, I

1 Oct

| Nov

11 Nov

| Dic

I11 Dic

Aplicacion de los productos a modo
ensayo

Evaluacion de eficiencia de cada uno de
los productos

adopcién de las nuevas técnicas
monitoreo y visita técnica

monitoreo y visita técnica

Fuente: Archivo personal 2019
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El Ingeniero Agronomo Emenith Johana Chacon Gomez junto con el pasante Gustavo

Adolfo filete Pefia, responsables de prestar el servicio de asesoria y asistencia técnica,

programaron Vvisitas a cada uno de los productores claves de las veredas Burgua, EI Carbon y

Piedras, realizando 7 visitas, quedd constancia en registro de la asesoria y asistencia técnica,

en los formatos y planillas brindados por la empresa ADAMA Ltda. Se realiz6 la asistencia

técnica, se siguid el comportamiento de cada uno de los cultivos, se realizaron las visitas en los

meses de Septiembre, Octubre, Noviembre y Diciembre.

Se establecieron fechas para realizar actividades grupales con los productores

Tabla 12
Actividades Programadas con productores
Fechas Objetivo
21-Sep-2019 Promocion en el buen uso de
los productos.
05-Oct-2019 Promocion en el buen uso de



19-Oct-2019

02-Nov-2019

08-Nov-2019

23-Nov-2019

02-Dic-2019

los productos.

Promocion en el buen uso de

los productos.

Promocion en el buen uso de

los productos

Seminario Departamental en el

cultivar de la papa

Promocion en el buen uso de
los productos
Promocion en el buen uso de

los productos

Fuente: Archivo personal 2019.

5.1.3.2 Establecimientos comerciales

Se program@ visitas a los establecimientos comerciales, se asegurd que cada uno de los
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productores llevaran los productos recomendados y dosificacion correcta. Realizando 8 visitas.

Tabla 13

Programacion de visitas a establecimientos comerciales

Establecimientos

comerciales

Municipio Establecimientos

Semana

Actividad

Chitaga

Mundo Agricola, Agronorte

| Oct

Reconocimiento del establecimiento

comercial



Séptima, Los mora, El

Pamplona .
granjero

Chitaga Mundo Agricola, Agronorte

Séptima, Los mora, El

Pamplona .
granjero

Il Oct
IV Oct,
1V Nov.

Il Nov, Il
Dic, IV Dic.
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Reconocimiento del establecimiento
comercial

Apoyo en mostrador para los productores
que vayan a realizar las compras en cada
uno a cada uno de ellos

Fuente: Archivo personal 2019.
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6 Resultados y analisis
6.1 Plan de extension rural a productores del cultivar de la papa
El apoyo en la promocion de productos de la empresa ADAMA Ltda. orientados al manejo
fitosanitario de la papa en el municipio de Chitaga en una poblacion de 190 productores. Se
realizaron diferentes actividades de capacitaciones personalizadas y grupales a pequefios y

medianos productores, se recomendod el manejo agrondémico de sus cultivos de una forma

adecuada.

Capacitaciones a los productores

100 -
90 - 89
80 -
70 -
60 -
50 -
40 -
30 -
20 - 22 25 22

16
10 T 7 9

N° Assitentes

%@Q ,oc}‘ 'QC} ,oc}‘ 'OC,}' 04 004 004 04 04
"\,\, f\ib’ ch \% \o’ (»(0 Qq’, QQ)' o 0y
N YV

Figura 4: Participacién de los productores en la actividades grupales
Fuente: Archivo personal 2019

Se observd la mayor asistencia de 89 productores al seminario que equivale 46% de los

productores de la zona, fue el evento con mayor participacion.



La papa un gran negocio

= Productores de Chitaga = Productores resto departamento

Figura 5: Participacion de productores de Chitaga en el seminario departamental. Archivo
personal

Asistieron al seminario 23 productores del municipio de Chitagé equivalente al 26 % del total

de asistentes.
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6.2 Promocion de los productos ADAMA Ltda.

e Fungicidas

Producto 1 (Azoxytrobin 120 + Tebuconazol 200) SC

80

70

60

50

40

Cantidad

30

20

10

Julio

Agosto Septiembre Octubre Noviembre

Diciembre

Figura 6: Promocion del producto 1 x 250cc
Fuente: Archivo Personal
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La figura muestra que el mes de Octubre y Noviembre hubo un incremento del producto 1,

debido que en la época de siembra para prevenir presencia de hongos en el suelo. Una totalidad

228 unidades en los ultimos cinco meses.
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70 ~
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) /
12

10

1

1

1

Julio Agosto Septiembre Octubre Novimebre Diciembre

Figura 7: Promocién del producto 1 x 1000 cc
Fuente: Archivo Personal.

La figura muestra que el mes de Octubre y Noviembre hubo un incremento del producto 1 x
1000 cc es la época de siembra y se uso6 para prevenir ataques de hongos del suelo. Una totalidad

168 unidades en los Gltimos cinco meses.
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Producto 2

Captan 500 WP
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Figura 8: Promocion del producto 2 x 500 g
Fuente: Archivo Personal.
La figura muestra que en los meses de Agosto, Septiembre y Octubre se mantuvo la cantidad
de producto constante, para la proteccion del hongo Phytophthora infestans (Mont.) De Bary.

Una totalidad 240 unidades en los Gltimos cinco meses.



Producto 3

Dimetomorf 500 x 120 cc

J
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Figura 9: Promocién del producto 3 x 120 cc
Fuente: Archivo Personal.
La figura muestra que hubo un crecimiento constante en todos los meses, el volumen de la
presentacion es la dosis recomendada en una aplicacion. Una totalidad 848 unidades en los

altimos cinco meses.
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Se observd en la figura hubo estabilidad en los meses de Septiembre, Octubre y Noviembre

Figura 10: Promocién del producto 3 x 1000 cc
Fuente: Archivo Personal.
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por que se considera que no hay presencia del hongo. Una totalidad 264 unidades en los Gltimos

cinco meses.



Producto 4 (Mancozeb 500+ Cymoxanil 80+ Hidroxido de Cu 138) x 500 g

60 -
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Figura 11: Promocion del producto 4 x 500 g
Fuente: Archivo Personal.

La figura muestra que hubo un crecimiento en el mes de Septiembre, se realizd promocién

de la empresa ADAMA en ese mes. Una totalidad 144 unidades en los Gltimos cinco meses.



e Insecticidas

Producto 1 Fipronil120 + Bifentrina360 x 150 cc

J
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Figura 12: Promocion del producto 1 x 150 cc
Fuente: Archivo Personal

La figura muestra que hubo un crecimiento en los meses de octubre y noviembre debido a
que este producto es usado para la siembra como proteccion en la semilla para el control de

insectos plagas Tecia solanivora Povolny y Premnotrypes vorax Hustache. Una totalidad 156

unidades en los Gltimos cinco meses.
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Figura 13: Grafica de ventas del producto 1 x 1000cc en los ultimos dos trimestres

Fuente: Archivo Personal

La figura muestra que hubo un crecimiento en los meses de octubre y noviembre debido a

que este producto es usado para la siembra como proteccion en la semilla. Una totalidad 108

unidades en los ultimos cinco meses.

Producto 2 Acefato 750 x 200 grs

90
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86 86 80

40
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Figura 14: Promocion del producto 2 x 200 g
Fuente: Archivo Personal.
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La figura muestra partir del mes de Septiembre se mantuvo una constante para el control de
Eptitrix spp y Tecia solanivora, al ser un insecticida de amplio espectro es utilizado en todas las

etapas fenoldgicas del cultivo. Una totalidad 320 unidades en los Gltimos cinco meses.

6.3 Diagndstico de la empresa segun matriz DOFA

Tabla 14
Matriz DOFA

Debilidades Oportunidades
e Enalgunos casos se utilizan productos Nuevos mercados Yy clientes.

sin registro ICA para el manejo de
plagas y enfermedades. e Expandir la linea de productos para
satisfacer las necesidades de los
e la corta trayectoria de la empresa clientes en su totalidad.

brindando asistencia técnica en la

zona.
Fortalezas Amenazas
e Adopcion de nuevas metodologias de e Lapresencia de empresas ya
extension rural. establecidas durante afios en la zona.

e Existe participacion activa de

productores de papa lideres de la e Adopcion productos ofrecidos por
zona. otras empresas que presenten mayor
e Laempresa a nivel nacional presenta accesibilidad.

mucho tiempo de trayectoria en el

gremio de agroquimicos.

Fuente: Archivo personal 2019.
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Tabla 15
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Estrategias para defender, aprovechar y reforzar las falencias en la empresa

Oportunidades

Amenazas

Fortalezas

Debilidades

*La adopcion de nuevas metodologias de
extension rural, sirve para que la empresa
se dé a conocer en su totalidad en la region.
*La empresa al tener un reconocimiento
marcado a nivel nacional debe cumplir con
toda la normativa en el uso de los productos

y asi evitar la pérdida de credibilidad.

*Al existir participacion activa de
productores de papa lideres de la zona, se
mitiga la incorporacion de productos
similares en la produccién.

*La empresa al presentar mucho tiempo de
trayectoria, en el gremio de agroquimicos
tiene la capacidad de acaparar mercados
que ya estan siendo sustituidos por otras

empresas.

*La poca trayectoria de la
empresa brindando asistencia
técnica en la zona se puede
mitigar expandiendo la linea de
productos que satisfagan todas las

necesidades de los productores.

*Usar la normativa legal en el uso
de agroquimicos, provoca el uso
de productos quimicos con
registro para los problemas
bioldgicos a controlar.

*La corta trayectoria en asistencia
técnica por parte de la empresa
permite que haya adopcién de

productos de otra marca.

Fuente: Archivo personal 2019.
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7 Conclusiones

La extension y el desarrollo rural se consideran de mucha importancia para la transferencia y
la adopcidn de las nuevas tecnologias, para que nuestros pequefios y medianos productores
mejoren el manejo agrondmico, la sostenibilidad y rentabilidad del cultivar de la papa y por ende

su calidad de vida.

Se concluy6 que los pequefios y medianos productores del cultivar de la papa adoptaron el
manejo de los productos de la empresa ADAMA Ltda. con el apoyo a la promocidn, se logro la
aceptacion de los productos, usados en la siembra como el fungicida producto 1 cuya
caracteristica principal es la proteccion de semilla. El insecticida producto 1 marcé el uso en la

proteccion de la semilla.

Se concluyd que el insecticida producto 2 por ser un producto de amplio espectro en el
manejo de los insectos plagas donde se present6 una tendencia constante en todas las etapas

fenoldgica del cultivo.
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8 Recomendaciones

Se recomienda continuar con el plan de apoyo a la promocion de los productos de la empresa
ADAMA Ltda. orientados a los pequefios y medianos productores de las veredas Burgua, El
Carbdn y Piedras, para obtener un mejor manejo agronémico y sostenible en el cultivar de la

papa en el municipio de Chitaga.

La eficacia de cada uno de los productos depende indiscutiblemente en su totalidad del buen

uso y manejo, dosificacion adecuada al momento de aplicacion.

Se recomienda la utilizacion de productos que presenten registro ICA en plagas y

enfermedades que lo dictamine la entidad.

Implementar los diferentes métodos de extension rural agricola en otros campos produccion

agricola de la region promoviendo asi la agricultura sostenible.
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10 Anexos

— =

N

Anexo 1: Recomendacién a medianos productorés sob
Fuente: Archivo personal 2019.

l‘w Y -
Anexo 2: Recomendacion sobre el uso adecuado de elementos de proteccion personal.
Fuente: Archivo personal 2019
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Anexo 3: Reunion con pequefios productores. Fuente: Archivo personal 2019
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Anexo 4: InV|taC|on aI Prlmer seminario departamental de papa en Norte de Santander.
Fuente: Archivo personal 2019.
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Anexo 5: Productores asistiendo al seminario de papa. Fuente: Archivo Personal 2019.
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Anexo 6: Productores asistiendo al seminario de papa. Fuente: Archivo Personal 2019.
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Anexo 7: Obsequio de volantes con informacion de los productos recomendados. Fuente:
Archivo personal 2019.

Anexo 8: Exposicion de Productos ADAMA. Fuente: Archivo personal 2019
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Anexo 10: Apoyo e

establecimientos comerciales. F

S S

uente: Archivo personal 2019.
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Anexo 12: Apoyo en establecimientos comerciales. Fuente: Archivo personal 2019.
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Apoyo en establecimientos comerciales. Fuent:

e: Archivo personal 201

79



LISTADO DE ASISTENCIA A ACTIVIDADES DE EDUCOMUNICACION [ piost e & |
2 /5T Semy Fal G. t :
TNML.I "‘n ";:jvzc_w rdoois TSER R"’o'[‘rm W/Sde. ,::‘-E- ?//’//9J

Nombres y apeilidos Cédula Entidad o Direccidn (Municipio-Vereda) Tedéfono Correo eectronica ]

Firma*
doto Avndier Pefar looinagiog |Proseder Cacoker  15033(5901 Yai;?fn.f"ﬁﬂ\dm%
@_J@_Q)omaoﬁ)enuo Q1456029 |harouckes nava Buevreros 12155119 66 aatgue F@hd o) WGl € Guorie

Roddfo Pewe 226355 | Producter Soatkd el 22526236 pecmandalursede Qhafm«t.f?m‘
S:m\m Mlenc Vera 123 1982 l@oiskel e Tacrseo. 2158364592 e . \

dovie Amezgute. 1431186 _|frodoctor Povplone 2 s@acisy frawiioie Damalc,
Qbhs\uv\*:rv Nu\'\’l“_o SRS b8 ?-oc)oc\o- Pacote. 36 503 6260 i 4
love. Selene Albonornlicos@ions | foductor Ciloqa 3126653562, |l B
Cavloy Albedo Albrvosnfaisnses |Peduclec Chitega. (33013230 Mlonadnsemoil
Delson Paveier 5418518 |Producier Cecola  [R102340%9
Bl Albedo Gronedes loaiaszasa [Assede Teameo 320330619k LN

g

avwel Orduz. 56384\ [Pedocte Dlos. 324973665 ook
[uis David Gadics (5615180 |Producter Silos 155484436 ——

2

T

N cher Hugo Acevedo 4282539 |Lngenien 3((281 6893 - v_m;a-_-)u.gg_rgmo Wed.
Coward Alfcde freqr| S48380 Preducter Cacolo 3143133091 ; @bt T
‘:ltgoloo (vodres 08164941 [Piedycher C‘\ﬂoﬂa_ 0384 . Nicolec o
G:.bmo alueredo A4, Pror)uck:‘ Shrkege 320248486 a[p "T
\Lu Ardieq Renn rct_&ﬁ—ﬁﬁ_{’_@_&%&- C‘Aﬂoo!c‘ 3566303 A

Piincipe Pemer (08166336 |Pogecter Chilogqa  hdsnadsa) '

Berendo Pere. 5426004 |Picdocter Chirbooe 3219064638

ouiliio Priaves £8164.498 o o |3M.S10 2360 exSeafic®qmalion

azepiold,

arro ‘/i:ra les y 0oy,
4

EDUCOMUNICADOR: rorma ¢ 31, Vonsda - A 1018

~
*Pottic: de dat y posones ICA Y&
PIPNE Wb www € GOV €O PR m-nmumwumuwﬂhmém defos parsonelos confame 0icha pofica y 0 Kis MATINGS o Que 630 S8 ACASID

Anexo 14: Listado asistencia seminario departamental. Fuente: archivo personal. 2019.

80



|CA =4 L LISTADO DE ASISTENCIA A ACTIVIDADES DE EDUCOMUNICACION s 2 2 5
L | Tema: Prime o 30 roiiares i

Fecha
relente ¢idn .Fe/a-!v; ﬁhs(,-,,f *o | ud:{aﬁa Iser Perp fona /V/‘.{wl‘-w | o= ?/”//9

Nombres y apeilidos | Cédula Entidad o Direccidn (Municipio-Vereda) Telélono | Correo G0 Fapal .
balten, Alfedo Porco 28151285 Bueler Siles. 322969645 Mialedl: AN e |
‘eqmndo Ceonzeldes. 46220F  Upmate: Motiscoe 2125154602 x
Cesan frrampe. Q103522 nrewo A&‘gv\w 3133942982 V' ) T
Gewmen (rayal. 2164 Reduckey dmleaa 4263884l Lectify

elson 6\'1 H—!-Ql 5%\60034 Prot)oc\O\ HOr\'\eaAcr\xo 313 4461431 1 %
‘ot oz Movina Albawacin 60263340 [Deducto: la fowcatte 3143336064 - oo e
C?ro \lera S4332eq Producten C\r\\\oq« 3105606186 - “'ﬂl/Qrdr
Conzale Eloer Toine BRI660Y Pododer Silos.  hrzomzse P §
Jos2 ool Cored: [S4iBans [Predocte Cacoler 3165273924 | .
Civo plfonsn Nere li0atosgqQedoden Chiteqer  mnera6483 cxmmmmmj
ﬂl&_&ﬁmmf@ﬁw%l Ireenie &g“or\om. 21630535 8S Pkm_ —py A)hm.tg alilera Py |
Xvas ven saisesel |Pedodter Cacta  mnszesaas A
Geonon Lobrans 1003362416 | Predocter Chalecg. MELJM@:}‘M& L
Oulondo Rolremo 88184322 [Bodacter CWikece.  Rpsizadoa.

Pedio Anbel Gras _[BR10348 [prosod= Cacoler 1166612304 ‘ s

hoaltes Q\A_‘ﬂ'yg_ﬁLﬂ. $463.390 loboc,\LH\)hkoo ROBBINSE ;
Dmm&edm 1033483\ [Rotam 24042883 -ﬁi
Taime Dono Perez ’)gmﬁzo? PP fedepaps  BLAEISES oncch 13 sareppin!
'\cméc- Anloliner |88161342 [Pododter Ailece  lkaosi8a /A
lichelle Non«\a«.a u%smgq Eﬁvdmﬂc 5144826007 [Meenchinaegeiad

nmmmwu A A -

- .-.'7-"0 /ﬂ»\ol.q ov‘ro_r j@f AL = ...;.uu.va'uﬂ-"""“

-~

Anexo 15: Listado asistencia seminario departamental. Fuente: archivo personal 2019.

ICA'¥ A SSTADODE ASISTENCIA A ACTIVIDADES DE EDUCOMUNICACION | m:mi_sﬁ__
il | TT A g A r T W 7)"44,,9 Tsca Tompboo #[Seee == 2/n)ig
Nombres y apellidos Cédula Entidod o Direccidn do) Teléfono Cor Fema®
;\\uo‘o (doion (coko 168165 106 |p.cgocten c\\\\«\a 203403641 v
lm\s::n Gaslel\onos B8 158354 Preduches (\l\\\—oq‘a 123516625 kun Vicoshel 82@ Rebreci e
helﬂ Podiicuer 60266933 Prodo clos dm‘-ana 320285196 Ibk!:im‘}“ﬂ.
P'd“’ Ardevic Ssoner 28166126 Vrm\u:.\m pc.ckgguq\~ 24365010 !?e olc,/onld
ﬁobo. CasleVlones 22164318 | Predocter nikecion 23529635 _kestdlensfeln @ amertiol
wa Soexea. 1ca4681683 [Predockes fadhocval |3 91 exode e}
Akz L tllavs za- 13435135 |Piodecter- Cileaa-  |ai02usd68. 'aJJ-\«,ZA
Yo\m-\ Pemen. 19g5101  Ipicdocen. Chileqe.  |3n40%04¢0. P ea
Henr Castellonos CRIGAS g,ggog\e Corchoders | 3104538 694 - o~/
gg. !.ov:o Conni o Sqig 22! P‘m\uck\ la (er\a NLSWI42. z {5
Alboc Sobie Doewe. 160254261 Meowco Owada Quole 332090434 ptenrettciobrotio Chias
ng_a__mﬁn_lmhmwg&sm PN 7 e
Torae) Podirauez IS soadan ?fnfam;c- |hedo BUSER2513 - ,/. ___,',
Tavter Florez laEs24a ?-oauc\o_gg.(\o3ao 204592563 houigio 1t Wl eed e Ja
Tots €amundo Sndoclltacm 602 | Amdlede. inwbeto (e | 544052: ¥ !
&g\. by Rivere 241103 =\§:t!\sm&&‘*‘- S£4082. fw
'lsm C‘B‘o-rd gqghg B8155585 | pe a \ecpnca. 6533963 \ A .
3 oo frevedo |Beow@ |PT-FMC 2\3U0663
Sdao Prazon Binez |{Aea 210413543
[\eena Abreeil }{gg 04472243 Peducka la oo |z108619614. ey e RS Py
> P R

7
BT was www D D mbaﬂ
&5 ro %d/u P 0/-»0; \@0 forma 418 Veniin - e T8

Anexo 16: Listado asistencia seminario departamental. Fuente: archivo personal 2019




\ ICA'S = - LISTADO DE ASISTENCIA A ACTIVIDADES DE EDUCOMUNICACION "‘wiﬂ =2
S E’Zen‘ﬁ:o n%ﬂzysz;’:}tsanf&a ‘ )adn‘- s T562 /7"”?/°”° 'V/S""" ?///‘ Ij
! Nombres y apellidos Cédula Entidod o ] io-Veredo] f Coreo lactianico Boise?

‘ (:—:‘kzo \love. BRI 8 | prevode- [alm (acohen 3202856233 Elilsom teara
QL\_on (on¥reres 82 034¢4| p,,,‘\ug\a Excovral 31444722649 - oeloade e tnasl
Oscev Aliito Jenv-ed. lload 126933 | Prode cher Exconeal 323639039 %t Movo Jupe,
Duben Eloree WwAcKED | Elodrente. .0 I5c3a62433
Dieqo fanomds loper |msama. |Gl dronte. (5.P. 2n3sg BeaY.  (digorerlof0Y @ gmgi
P locjoususs | Adamer — lwerdena- | 354250y . 6/9‘/‘*“11 .

“Vocna candalsy P ERETST [
&!u\sm 'Pm.?a&f& A(}qwq 13 813338
\a\m C‘vvﬂ% Athmlnwfao\w 3luVio16 .
* Alets Cr logoysoue Vara s N0 91224
"ovlaw Thele . ; 314474559
Greson Montorcz leososs shoorente (0.9, L0RI16143F.
e \g.q‘m Cusos (62 | XCp . Teosco (ool (112420368 [eaveana
T borseazz |[Aouyomlenio Susoozad
"wemm Senk ua | B23%23p| fAga,deas 37561u:.r9l3_
¥ Magicy pa tea 22 #5155 | Podoclote,  _modearea | 320 270 Y626
i ceclia  Liscrg 27 #7681 pladaClone  mMoldfe 220 26p QB 0T
i flisa  Pabon L2 LT E9F| Peeleclnin Mmolufua |3 2T U53 3553
3 [} S4ec2 Fob < C g 372 293 794
’ Alba Rivede o 37703yl Aewidal 375 647 0%

2 |
*Politica de atamiento de datos gersonales. Maniiesio qus he kids ¥ acepo ly poiTiCa O VO y 0 de da0s Perscnales a0pIa por o instvuto Colombi
mmmawm,:nf:vum%nwmmnmdm— mwhmmwynmmammm%m
e o o les P2 oo Forma 4918, Varsién 02 Al 3018

| |CA'W LISTADO DE ASISTENCIA A ACTIVIDADES DE EOUCOMUNICAC!ON i | -:‘::T“s—

oy, (Tema: [ Serinom . - ol
;—.LR'ECUJJ‘LLM__‘}_Q{“ Z;vmm_{g_a_.&,gZud rjorns TSe@ (Dinlonc /v/‘d:r_"_@/f/!ﬂ;l
Nombres y apefiidos Cédula Entidod o Diveccin (Municipio-Vereda) Telétono | Comeoviecudnico | Firma®

éducu rechon LA o84 s lodan OP UUB28 12 leduisomcom oB gor i\ romi disme Norcon
B\ Sevg \eazerral esidienle @ 2208chBSY bl v r) £ et om | Bedh Siewey
. w dilole |1nysaxg  Apsn P EYLYO ST ostan mese ©
Cosreviavms |8®16t0nr | 1o srormta | 2/3329 /229 fple cmkl,.‘,aaﬁl ——1
e At |10 4@ fryvkan Meu(' 01450867 . loludobuoa@ bt |
_&\\cb Mench ecqo 13455 230 | Prasdochu. Mateae. 223G 6D :?‘s < Hord
Pobeto Quuogel 88158 623 [Producker deme. 3132363444 Gt
[ Abeds Bmzals  B350750 [Maes 319300846 (0 o o L LA
TR Slero [s@god \C O BUBIFIIC lehonn .

o of of of o of xf o o &

o cA

airo O/Le’r,'-v ‘/’n’a/u J@‘(- e Al v o A

Anexo 18: : Listado asistencia seminario departamental. Fuente: archivo personal 2019.




Anexo 19: Listado de asistencia en actividades. Fuente: Archivo personal 2019.

Anexo 20: Listado de asistencia en actividades. Fuente: Archivo personal 2019.

83



Anexo 21: Listado de asistencia en actividades. Fuente: Archivo personal 2019.

Anexo 22: Listado de asistencia en actividades. Fuente: Archivo personal 2019
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Anexo 23: Listado de asistencia en actividades. Fuente: Archivo personal 2019

Anexo 24: Listado de asistencia en actividades. Fuente: Archivo personal 2019.
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Anexo 25: Listado de asistencia en actividades. Fuente: Archivo personal

Anexo 26: Listado de asistencia en actividades. Fuente: Archivo personal 2019
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