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INTRODUCCION

Las ventajas que trae consigo el intercambio de bienes entre paises empez6 a
documentarse hace ya centurias. Desde finales del siglo XVI11, Adam Smith, y ya en el XIX
David Ricardo, expusieron argumentos convincentes a favor del comercio entre naciones.
Entre los efectos mas importantes para una economia surgian una mayor productividad,
mayores tasas de crecimiento de la produccion agregada, de los niveles de empleo y de los
ingresos. Estos postulados tomaron fuerza y se manifestaron en la practica a nivel mundial a

medida que transcurria el siglo XIX.

Sin embargo, en las primeras décadas del siglo XX tras el final de la Primera Guerra
Mundial, el proteccionismo empez6 a hacerse comun en el mundo y los niveles de comercio
se redujeron drasticamente. Este patrdn se haria mas notorio en los afios treinta con la Gran
Depresion. América Latina y su modelo de Industrializacion por Sustitucion de
Importaciones es una muestra de ese proceso. No obstante, empezando los afios ochenta del
pasado siglo se reavivaron acalorados debates en el ambito politico-académico del comercio
internacional enfocados en si los diferentes paises deberian seguir politicas comerciales
destinadas a proteger su aparato productivo, o si, por el contrario, seria mejor impulsar sus
potenciales sectores exportadores para estimular con esto un mayor ritmo de crecimiento del
producto por habitante. La literatura empirica ha concedido en los Gltimos afios apoyo a la
idea de orientar el sector productivo al exterior, sosteniendo que los paises consiguen un
mayor crecimiento econémico cuando reducen significativamente su nivel de proteccion y se

abren a la competencia internacional.

Mas aln, en este mismo periodo se han publicado trabajos en los que se establece

empiricamente una importante relacion entre crecimiento de las exportaciones y crecimiento



econdmico. Aunque desde finales de los 70s algunos autores como Michaely (1977), Balassa
(1978) o Krueger (1980) ya se referian formalmente al tema, el primero en modelizar un
mecanismo explicito que relacionara las exportaciones con el crecimiento de la produccion
agregada fue Feder (1983). Sus resultados empiricos demostraron la incidencia de las
exportaciones mediante dos canales: un diferencial de productividad a favor de los sectores
exportadores de la economia, asi como un efecto externalidad positivo desde estos hacia los

sectores no exportadores.

No obstante, con el pasar de los afios, la evidencia empirica ha resultado ambigua, con
presencia tanto a favor como en contra de la misma, pese a la popularidad de la hipotesis del
crecimiento impulsado por las exportaciones (ELG, por sus siglas en inglés).
Especificamente, se han encontrado diferencias entre los trabajos realizados haciendo uso de
datos de series de tiempo y aquellos que utilizaron datos de corte transversal. Como
consecuencia, permanecen algunas dudas sobre la validez de dicha hipdtesis en el ambito
académico. De esta relativa incertidumbre que aun subsiste ha surgido la razon principal que
motiva este trabajo. Mediante el uso de técnicas de datos de panel se pretende aprovechar
tanto las ventajas de los datos de series de tiempo como de los de corte transversal, asi como

reducir sus desventajas.

Comprobar que no solo el aumento de las exportaciones per se genera un impacto
positivo sobre el crecimiento econdémico de los paises de América Latina, sino que las mayores
tasas de aumento de la actividad economica se encuentran determinadas por la composicion

que tengan al interior dichas exportaciones.



Teniendo como base la estructura analitica desarrollada por Crespo-Cuaresma y Worz
(2005), aqui se incluyen nuevas variables y se analiza el impacto de varios sectores
exportadores. Para esto se llevaré a cabo un analisis paramétrico donde se estimara un
modelo econométrico con un panel de datos anuales para el periodo 1970-2014 de las 15
principales economias de Centro y Sur América (Argentina, Bolivia, Brasil, Chile, Colombia,
Costa Rica, Ecuador, EI Salvador, Guatemala, México, Paraguay, Per, Republica

Dominicana, Uruguay y Venezuela).

La seleccion de la muestra de paises para este estudio obedece a dos razones
principales. En primer lugar, en la literatura economica se ha privilegiado el analisis
empirico de relaciones entre variables de paises desarrollados o industrializados. Sin
embargo, conforme se avanzaba en el ultimo cuarto del siglo XX, algunos autores empezaron
a tener en cuenta en sus trabajos a economias en desarrollo. Asi mismo, en lo que se refiere a
la contrastacion empirica de la hipotesis ELG, existe un nimero considerable de trabajos
publicados en los que se incluye Unicamente economias en desarrollo, y otros en los que se
combinan unos y otros. Por lo anterior, y con el fin de observar si los paises en desarrollo se
rigen por los mismos postulados y teorias econdmicas que los desarrollados, y por creer que
los primeros también pueden ser importantes para un analisis mas completo del tema en

cuestion, en este trabajo el analisis se quiso llevar hasta estos 15 paises latinoamericanos.

En segundo lugar, varios de estos paises actualmente hacen parte de bloques
comerciales, entre los cuales estan la Comunidad Andina de Naciones (CAN) que integra a

Bolivia, Colombia, Ecuador y Pert'; el Mercosur, conformado por Argentina, Brasil,

! La CAN constituye el blogue comercial mas antiguo del continente americano, ya que comenzé formalmente
sus actividades en 1969.
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Paraguay, Uruguay y Venezuela?; el Mercado Comuin Centroamericano (MCCA) integrado
por Guatemala, El Salvador, Costa Rica, Honduras y Nicaragua®; y el TLCAN que lo

conforman Estados Unidos, Canada y México.

En la decision de llevar a cabo el analisis de la forma como impacta el aumento en las
exportaciones y su composicién sobre el crecimiento econémico, aplicandolo a éstas
economias influy6 ademas el hecho de que tales paises, durante el periodo de estudio, han
experimentado diferentes estrategias comerciales, proteccionismo al inicio, pero desde
mediados de los afios 80 un cambio hacia politicas aperturistas. Sin duda, esto ha servido para
alimentar la idea de evaluar el efecto de dicho cambio de politica comercial sobre el avance

econdmico de éstos paises.

La estructura del trabajo se presenta a continuacion. En un primer capitulo se aborda
la hipétesis del crecimiento econémico impulsado por las exportaciones; en el segundo
capitulo se esboza la teoria del crecimiento econémico y las exportaciones; en un tercer
capitulo se hace un analisis descriptivo de como ha sido la relacion entre estas dos variables
en el contexto de los paises latinoamericanos; en el cuarto capitulo se plasma la metodologia
empirica utilizada en este trabajo y finalmente, en el quinto capitulo se hace la estimacién y
se muestran los resultados a cada uno de los diferentes niveles de desagregacion de las

exportaciones para dar evidencia empirica a la relacion objeto de estudio en este trabajo.

2 VVenezuela hizo parte de la CAN hasta 2011, luego de haber decidido su retiro unilateralmente en 2006. En la
actualidad hace parte del Mercosur. Por otra parte, Chile se integré a la CAN en 2006 como miembro asociado y
Bolivia se encuentra en proceso de adhesion al Mercosur.

3 Los tres primeros hacen parte de la muestra de paises utilizada en este estudio.



1. EL CRECIMIENTO ECONOMICO IMPULSADO POR LAS EXPORTACIONES

Uno de los temas que en los ultimos afios mas atencion ha recibido por parte de los
economistas ha sido la relacion entre el aumento de las exportaciones y el crecimiento del
producto interno bruto (PIB) de los paises. Algunos de los primeros trabajos en resaltar los
aspectos beneficiosos de las exportaciones fueron Balassa (1978), Krueger (1980) y Feder
(1983), entre otros. Sin embargo, en afios mas recientes un buen nimero de estudios han
intentado, por medio de diferentes técnicas, contrastar empiricamente la hipotesis ELG para
grupos de paises (en su mayoria, la muestra es mezcla de paises desarrollados y en desarrollo)
0 paises especificos (industrializados en su gran mayoria), como, por ejemplo, Michaely
(2977), Tyler (1981), Jung y Marshall (1985), Chow (1987), Giles et al. (1992), Ghartey

(1993), Hatemi e Irandoust (2000), entre otros.

No obstante, fue Feder (1983) quien por primera vez desarroll6 una estructura analitica
para intentar modelizar un vinculo explicito entre exportaciones y crecimiento, centrandose
en un interesante mecanismo: la mayor productividad en el sector exportador de la economia
que afecta positivamente al crecimiento en el sector no exportador de la economia, tomando

la forma de una externalidad positiva (difusion de conocimiento y tecnologia).

Para su trabajo empirico, Feder utilizé datos de corte trasversal para el periodo 1964-
1973, y se centrd en un grupo de 31 paises en desarrollo o semi industrializados. Los
resultados de sus estimaciones dan apoyo a la hipotesis de que las productividades marginales
en el sector exportador son superiores y que las exportaciones generan externalidades

positivas en el sector doméstico de la economia.



A partir de la estructura analitica de Feder (y con algunas modificaciones), han sido
varios los autores que han intentado hacer sus aportaciones empiricas a la hipdtesis ELG
tomando distintas muestras temporales, espaciales y utilizando modelos tanto de series
temporales como de corte transversal, siendo probada empiricamente, entre otros, por Balassa
(1985), Ram (1985), Moschos (1989), Salvatore y Hatcher (1991), Esfahani (1991), e

Ibrahim y Mac Phee (2003).

La evidencia empirica es ambigua. Los estudios que trabajan con datos de corte
transversal han dado un fuerte apoyo a dicha hipotesis y algunos de éstos han concluido que
¢ésta se cumple cuando existe un “efecto umbral”, es decir, cuando los paises tienen un grado
de desarrollo minimo a partir del cual el crecimiento de las exportaciones comienza a tener
un impacto positivo sobre el crecimiento econdmico. Al trabajar con datos de series
temporales, no se puede proporcionar un apoyo uniforme a la hipétesis, ya que algunos
trabajos encuentran poco apoyo a ésta o incluso la rechazan, por ejemplo, Jung y Marshall
(1985) y Darratt (1987). En sintesis, los resultados de corte trasversal parecen encontrar una
relacion estrecha y robusta, mientras que los resultados usando series temporales son menos

concluyentes.

Sin embargo, en los dltimos afios se han publicado nuevos trabajos que articulan el
pasado y el presente sobre la relacion exportaciones-crecimiento, los cuales hacen uso de
nuevas técnicas econométricas que posibilitan un analisis méas certero. Estos ultimos estudios
no solo evaltan dicha relacion, sino que ademas enfatizan la causalidad que puede existir
entre esas dos variables. Béasicamente, lo que plantean es que el crecimiento de las
exportaciones, ademas de sustentar una mayor expansion de la economia, se beneficia del
mejor desempefio econdmico, evitando asi plantear una causalidad estricta entre el
crecimiento de las exportaciones y la actividad economica en general —, Xu (1998), Hatemi e
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Irandoust (2000), Balaguer y Cantavella-Jorda (2001), Ghirmay, Grabowski y Sharma

(2001), Awokuse (2003, 2008), Bahmani-Oskooee et al. (2005).

Por otra parte, mientras los investigadores iban acumulando mas evidencia a favor de la
hipdtesis ELG, tomaba fuerza la idea de que quiza distintos tipos de exportaciones tuvieran
diferente incidencia sobre el crecimiento del output. Por ello, es importante analizar la
composicion de las exportaciones que realmente contribuye a una mayor tasa de crecimiento

econdmico.

1.1. Lo que Exportas Importa

En los ultimos afios se ha profundizado més a partir de la hipétesis ELG indagando
sobre el impacto de la composicion de las exportaciones, argumentando que es probable que
al estudiar cierto grupo de paises se pueda encontrar que no solo es importante exportar sino
“lo que se exporta”. Es decir, para hallar una relacion més satisfactoria entre las
exportaciones y el crecimiento, es importante mirar, dentro del contexto del pais o grupo de
paises en estudio, qué exportaciones y qué ramas de la economia son las que realmente
impulsan el crecimiento. Basados en esta idea, en las ultimas dos décadas han surgido una
serie de trabajos que han intentado demostrar los variados impactos que sobre el crecimiento
economico pueden tener tipos heterogéneos de exportaciones. Entre estos se encuentran los
trabajos de Fosu (1990), Ukpolo (1994), Ghatak et al. (1997), Greenaway et al. (1999),

Balaguer y Cantavella-Jorda (2004) y Crespo-Cuaresma y Woérz (2005).

Una de las caracteristicas diferenciadas de estos estudios es el tratamiento de los datos
utilizados. Fosu (1990) usa datos de corte transversal para una muestra de 64 paises en

desarrollo; Ukpolo (1994), Ghatak et al. (1997) y Balaguer y Cantavella-Jorda (2004) utilizan
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datos de series temporales para un pais en particular; mientras que Greenaway, Morgan y
Wright (1999) y Crespo-Cuaresma y Worz (2005) hacen uso de datos de panel, combinando
en sus muestras paises industrializados y en desarrollo. En la mayoria de estos estudios la
tasa de crecimiento del PIB esté relacionada con la tasa de crecimiento de los diferentes tipos
de exportaciones y un conjunto de variables explicativas adicionales, usualmente

relacionadas con la fuerza de trabajo y la inversion.

En cuanto a la desagregacion de las exportaciones, Ukpolo (1994) y Ghatak et al.
(1997) toman las exportaciones de bienes primarios sin petroleo, las exportaciones de
petréleo y las de productos manufacturados. Fosu (1990) las divide simplemente en
exportaciones primarias y manufactureras, mientras que Balaguer y Cantavella-Jorda (2004)
y Greenaway, Morgan y Wright (1999) avanzan un poco mas en el grado de desagregacion al
separarlas, el primero en exportaciones de alimentos y bienes agricolas, de bienes primarios y
de bienes manufacturados, y el segundo en las categorias de combustible, alimentos, metales,
otros bienes primarios, maquinaria, textiles y otras manufacturas. El trabajo de Crespo-
Cuaresma y Worz (2005), desagrega de una manera particular las exportaciones. Ellos
incluyen 33 sectores exportadores, pero los clasifican en tres grupos diferentes dependiendo
de su intensidad tecnoldgica en: exportaciones no manufactureras, de baja intensidad

tecnoldgica y de alta intensidad tecnologica.

Todos los trabajos anteriores coinciden al concluir que existe una influencia positiva
de las exportaciones sobre el crecimiento, y, con excepcion de Ukpolo (1994) y Balaguer y
Cantavella-Jorda (2004), encuentran que esa influencia puede ser atribuida casi enteramente
al contenido manufacturero de las exportaciones. En el caso de Crespo-Cuaresmay Worz
(2005) son las exportaciones mas intensivas en tecnologia las que son cruciales para las
perspectivas de crecimiento de un pais.
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Ukpolo (1994) examino la hipotesis de que el crecimiento econdmico esta vinculado a
la composicion de las exportaciones para ocho paises africanos de baja ingreso. Sus
resultados parecen apoyar la hipdtesis de promocion de exportaciones, pero indicando que los
paises de su estudio pueden usar las exportaciones de productos primarios sin petréleo como
la principal fuerza de crecimiento. Obtiene indicios de un vinculo positivo entre
exportaciones de manufacturas y crecimiento econémico, pero al contrario que varios
estudios anteriores, esta relacion no parece ser estadisticamente significativa. Con esto, el
autor demuestra que puede ser dificil para los paises en desarrollo méas pobres promocionar
exportaciones de productos manufacturados en el grado necesario para que tenga un impacto
significativo sobre el crecimiento econémico y que esto se debe a su relativa posicion de

desventaja comparativa en manufacturas cuando se comparan con paises mas desarrollados.

Reyes y Jiménez (2012) hacen un analisis sobre la relacion de la composicion de las
exportaciones y la tasa de crecimiento economico. Parten de la estructura desarrollada por
Feder (1983) y Crespo-Cuaresma y Worz (2005), y desarrollan un modelo economeétrico con
datos de panel para el periodo 1970-2009 para Bolivia, Colombia, Ecuador, Peruy
Venezuela, paises miembros de la CAN (excepto Venezuela desde 2011). El analisis se hace
para los paises en conjunto, e individualmente, mediante el método SURE, avanzando en el
grado de desagregacion de las exportaciones, y finalmente agrupandolas de acuerdo con el
nivel de intensidad tecnoldgica. Los resultados indican que la influencia de la estructura
exportadora es diversa entre estos paises y esta repartida entre diferentes tipos de
exportaciones, pero la mayoria de las exportaciones que afectan positiva y significativamente
el crecimiento de los paises de la CAN corresponden a la industria manufacturera y a las

exportaciones con alto nivel tecnologico, y lo hacen via efecto externalidad.
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Este es el primer estudio llevado a cabo para un grupo de paises latinoamericanos. Sin
duda, las ensefianzas obtenidas han abierto la puerta a otros interrogantes, como, por ejemplo:
¢cudl ha sido el impacto de las exportaciones en el crecimiento economico global de América
Latina?, o ¢han sentido las tres mayores economias de la region, como son Brasil, México y
Argentina, una influencia de las exportaciones en su crecimiento similar al observado en el
resto de la region?, o quiza sea mas importante saber ¢;qué tipo de productos exportados son
los que méas han impulsado el crecimiento de estas tres economias y, en general, de toda la
region, en las ultimas décadas. Preguntas como estas han guiado el pensamiento en los

altimos recientes sobre este tdpico y esta region en particular.

Asimismo, han surgido algunos estudios que analizan la relacidn entre exportaciones
y crecimiento, pero desde perspectivas diferentes a esta. Por ejemplo, Amable (2000) prueba
el impacto del patron de comercio exterior sobre el crecimiento usando tres diferentes
variables que reflejan el patron de especializacion comercial de un pais. ElI modelo probado
en este trabajo esta inspirado en las ecuaciones derivadas del modelo de crecimiento de
Solow “aumentado” y usa un conjunto de panel de datos para 39 paises (industrializados y en
desarrollo), teniendo en cuenta seis periodos de 5 afios desde 1960-1965 a 1985-1990, lo cual
les permite una especificacion dinamica de las ecuaciones de crecimiento que son estimadas
con el método generalizado de momentos (GMM). Sus resultados muestran que la
especializacion internacional importa para el crecimiento. Los paises cuya estructura de
comercio exterior estd mas especializada al nivel inter-industrial han disfrutado un

crecimiento de la productividad mas rapido que paises menos especializados.

Hausmann, Hwang y Rodrik (2007), realizan un trabajo partiendo de la idea de que la
mezcla de bienes que un pais produce y exporta puede tener implicaciones importantes para
el crecimiento econdmico, ya que plantean que no todos los bienes son parecidos en términos
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de sus consecuencias para el desempefio econdémico Yy, por tanto, la especializacién en
algunos productos traera mayor crecimiento que la especializacion en otros. Ellos se
interesan en mostrar que algunos bienes comercializados estan asociados con mayores niveles
de productividad que otros y que los paises que acogen los bienes de mayor productividad se
desempefiardn mejor. Para esto, ellos construyen un indice que clasifica la cesta de
exportaciones de un pais en términos de su nivel de productividad (EXPY) e intentan
demostrar que esta medida es un fuerte y robusto predictor del crecimiento econémico

posterior.

Analizan la relacion entre EXPY y crecimiento en relacion con un conjunto de datos
de corte transversal en un panel usando una amplia variedad de técnicas de estimacion. En
términos generales, sus resultados indican que la clase de bienes en las cuales un pais se
especializa tiene implicaciones importantes para el desempefio econémico posterior y, por
tanto, los paises que exportan bienes asociados con altos niveles de productividad crecen mas
rapido. Es decir, si un pais quiere crecer sostenidamente tiene que aumentar sus
exportaciones, pero éste crecimiento depende de la “sofisticacion” de lo que exporta.
Especificamente, los resultados en relacién a los paises de América Latina que incluyen en su
muestra (Argentina, Brasil, Chile y México), solo México tiene un nivel de EXPY que es
comparable con aquellos en el Este de Asia, y argumentan que esto probablemente refleja el
hecho de que las exportaciones de los otros tres estan fuertemente basadas en productos

primarios y recursos naturales, los cuales tienden a tener menores valores EXPY.

Finalmente, Céceres (2013), examina el rol de las exportaciones en el crecimiento
economico de Colombia, enmarcado en el periodo post apertura econdmica, (1994-2010)
utilizando técnicas de datos de series de tiempo. Los resultados de este estudio de caso
difieren de la mayoria de los obtenidos en la literatura especializada. Las pruebas estadisticas

15



utilizadas para testear la hipotesis de crecimiento liderado por exportaciones ELG (Export-led
Growth), entre las categorias de exportaciones empleadas (exportaciones primarias e
industriales) y el producto neto de exportaciones no evidencian relacion causal entre estas y
la tasa de crecimiento econdmico para Colombia. Sin embargo, el modelo también arroja un
efecto positivo entre las importaciones de bienes de capital y el producto que, aunado
igualmente a una relacion positiva entre el producto y las exportaciones manufactureras,
permite presumir que las exportaciones, indirectamente, a través de las divisas obtenidas, han

permitido la adquisicion de bienes de capital necesarios para la ampliacién del producto.

Sin duda alguna, muchos de los conocimientos obtenidos en esta serie de estudios
empiricos realizados a nivel mundial en las Gltimas tres décadas tanto en paises desarrollados
como en paises en vias de desarrollo, junto con las experiencias que de ahi se han

desprendido, han beneficiado enormemente el curso de la presente investigacion.
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2. LA TEORIA DEL CRECIMIENTO ECONOMICO Y LAS EXPORTACIONES

La teoria del crecimiento econdmico busca explicar las diferencias de ingreso y riqueza
econdmica existentes entre los distintos paises del mundo mediante, seglin Sala i Martin, el
descubrimiento de los factores que determinan la tasa de crecimiento a largo plazo y las
politicas que los pueden afectar (Sala i Martin, 2000, p.5). EIl modelo de crecimiento
neoclasico, desarrollado por Solow (1956) y Swan (1956)* ha sido uno de los mas influyentes
para entender las diferencias de PIB per capita entre paises en términos de la acumulacion de
factores de produccion tales como el capital fisico.

Parte de una funcion de produccion agregada que permite la acumulacién de capital,
trabajo y tecnologia, cuyos componentes mas importantes para explicar el crecimiento de
estado estacionario tienen relacion con el progreso técnico y la fuerza laboral,

Y, = F(K;, Ly, Ar).

En términos per capita, la tasa de crecimiento de la economia en estado estacionario
depende de la tasa de crecimiento de la tecnologia o progreso técnico, y esta es exdgena pues
no esta relacionada con el comportamiento de la tasa de ahorro o con las distintas politicas
economicas.

En vista de que una de las principales conclusiones de la teoria neocléasica del
crecimiento fue que para explicar los determinantes del crecimiento a largo plazo debia
abandonarse alguno de sus restrictivos supuestos -dado que esta predice que solo habra
crecimiento a largo plazo si se dan mejoras en la tecnologia, pero los supuestos del modelo
no permiten introducir el progreso tecnolégico dentro de este, por lo que debia suponerse

exogeno-, y sumado a esto, que mientras avanzaban los afios setenta del pasado siglo, algunos

4 Segln Sala i Martin (2000), fue desarrollado de forma independiente por estos dos autores, pero con
estructuras casi idénticas.
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estudios presentaron evidencia empirica que cuestionaba las conclusiones de dicho modelo,
planteando explicaciones alternativas del crecimiento, las cuales requerian variables
diferentes a la desnuda acumulacion de factores, surgieron otros modelos alternativos que
buscaron tapar los vacios de la teoria neoclasica.

Asi, nacieron a mediados de los afios ochenta los modelos de crecimiento enddgeno,
que trataron de explicar las causas del crecimiento de un pais con variables relacionadas con
la politica econdémica en sus diferentes &mbitos, por ejemplo, el gasto publico, el capital
humano, la innovacién y el papel de la politica comercial.

En este sentido, entre los estudios de crecimiento que incluyen variables relacionadas
con la politica comercial y su incidencia en el crecimiento, pueden mencionarse Michaely
(1977), Balassa (1978), Krueger (1980) y Feder (1983), Grossman y Helpman (1991), entre
otros, los cuales resaltan la expansion del comercio internacional y las politicas de apertura
que potencian un mayor crecimiento. Los afios noventa y la primera década del nuevo siglo
fueron présperos en trabajos que analizaban el papel de las exportaciones en el crecimiento
econdmico, contrastando la llamada hipotesis del crecimiento liderado por las exportaciones
(export led growth).

En contraste con los modelos de crecimiento neoclésico®, los enfoques basados en el
pensamiento poskeynesiano toman como supuesto basico que las economias capitalistas
modernas operan con ciertos niveles de recursos productivos ociosos, especialmente los
relacionados con la baja absorcion de mano de obra y la subutilizacion de la capacidad

instalada.

Uno de los mas recientes y significativos aportes en este campo ha sido el de

Thirlwall (2003). Este autor resalta el hecho de que en la literatura econdémica sobre modelos

5 Ademas de los de Solow y Swan, otros modelos neoclasicos muy relevantes fueron los de Cass (1965) y
Koopmans (1965).
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de crecimiento endogeno se le dé un rol crucial al comercio exterior, pero, sobre todo, a las
exportaciones manufactureras, las cuales son capaces de generar incrementos en la demanda
agregada y por ende en el PIB al suponer que las productividades marginales de los factores
de produccion empleados en las actividades orientadas al sector externo son mayores a las

que se podrian obtener en los demas sectores no transables de la economia.

Céceres (2013) reconoce que las teorias del crecimiento econdémico, enfocadas por el
lado de la demanda, es decir, con base keynesiana, dan una importancia crucial a los
componentes de la demanda y en especial al rol que cumplen las exportaciones en el proceso
de crecimiento. Claramente esta alineado con los planteamientos de Thirlwall (2003) cuando

éste afirma que:

Las exportaciones difieren de los otros componentes de la demanda en tres aspectos
importantes. Primero, las exportaciones son el Unico componente verdadero de la demanda
auténoma en un sistema econdmico, en el sentido de que la demanda proviene de fuera del
sistema...Segundo, las exportaciones son el unico componente de la demanda que puede
financiar los requerimientos de importaciones para el crecimiento. Si no hay ingresos de
exportacion para financiar el contenido importado de los otros componentes del gasto,
entonces la demanda deberé ser restringida. En este aspecto, las exportaciones son de gran
significado si el equilibrio de la cuenta corriente de la balanza de pagos es un requerimiento a
largo plazo. El tercer aspecto importante de las exportaciones es que las importaciones
(facilitadas por aquellas) pueden ser mas productivas que los recursos nacionales debido a que
ciertos bienes basicos necesarios para el desarrollo (como los bienes de capital) no son
producidos internamente. Este es el argumento desde la oferta para el crecimiento inducido

por las exportaciones. (Thirwall, 2003, p.84-85).

Sin duda alguna, Anthony Thirlwall desarrollé una interesante alternativa dentro de

los modelos de crecimiento liderado por las exportaciones y su protagonismo como
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generadoras de circulos virtuosos, y el papel que la demanda tiene en el crecimiento del
producto y éste en el progreso técnico, al introducir la nocién de que la balanza de pagos

establece un limite a la tasa de expansién del producto a largo plazo.

Teniendo en cuenta los aportes tanto de los modelos de crecimiento basados en la
oferta como de los basados en la demanda, es decir, tanto de los modelos neoclasicos como
de los modelos poskeynesianos, este trabajo se servira de la estructura desarrollada por Feder

(1983) y ampliada por Worz y Crespo-Cuaresma (2005).

El modelo planteado por Feder parte de una tipica funcién de produccién neocléasica
con los factores capital y trabajo, y afiade a estos las exportaciones. Presenta una vision de la
economia como si estuviera conformada por dos sectores distintos: uno que produce para la
exportacion y otro para el mercado doméstico. Por lo tanto, en vez de una funcion de
produccion nacional agregada, formula funciones de produccién separadas para cada uno de

estos sectores:
N(©) = F(Ky(®), Ly(©), X, (), X5 (), ..., X5(£)) €Y
X (0 = G(K; (), L;(®)) i=1,..,5 (2)

Donde N(t) representa la produccién no exportadora de la economia, Xi(t) la
produccidn exportadora, y se asume que hay S diferentes sectores exportadores; Kn(t), Ln(t) y
Ki(t), Li(t) son los stocks de capital y trabajo usados en el sector no exportador y en el sector

exportador i, respectivamente.

Se asume ademas que las productividades marginales de los factores son diferentes

entre sectores, es decir, que las ratios entre las productividades marginales en el sector
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exportador y en el sector domeéstico se desvian de la unidad en una cuantia igual a &, es decir,

que son igualesa 1 + 4.

0G;/0K; _9G;/dL; _
0F /0Ky OF/dLy

1+6 i=1..,5S (3

Teniendo en cuenta que el efecto externo de las exportaciones (Xi) sobre el sector no
exportador se aproxima con la derivada parcial del producto con respecto a X(Fxi), incluyendo
las exportaciones como un factor en la funcién de produccion doméstica y después de algunas
manipulaciones, el resultado es una ecuacion que muestra la relacion entre la tasa de
crecimiento del output total (Y) y el cambio en el stock de capital (aproximado por la ratio
inversion doméstica privada bruta sobre producto total), la tasa de crecimiento del empleo, y

la tasa de variacion de la ratio exportaciones sobre el producto total,

dY/dt 6F dK/dt oF dL/dt & 6F & \dX,/dt X,
= + +Z + ~ (4)
Y oKy Y oLy, Y T\ 0X; 1+97, X, Y

S S
donde, K =K +ZKi y L=Ly+ Z L, . Supone ademas que hay una relacion lineal entre

i=1 i=1
la productividad marginal del trabajo en un sector y el producto promedio por trabajador en la
economia, por lo que la ecuacién (4) puede reescribirse, teniendo en cuenta la division de las

exportaciones, como:

S
dy /dt zﬂdK/dt +}/dL/dt +Z(§; .\
i=1

s, \dX,/dt X,
Y Y L ) 2 ©)

1+6,) X, Y

Esto permite estimar empiricamente el coeficiente para la Gltima variable, que mide la

cantidad en la cual la productividad marginal de los factores en cada sector exportador excede
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a la del resto de la economia®, aunque los dos canales que componen este impacto diferencial
(efecto externalidad y efecto diferencial de productividad) no pueden ser identificados

empiricamente.

Como plantean Crespo-Cuaresma y Worz (2005), en el espiritu de Feder, se puede
obtener una especificacion mas adecuada para trabajos aplicados si la funcion de produccion

del sector no exportador es parametrizada como:
S —~
N:F(KN,LN,Xl,XZ,K,Xs)z(HXi"’i)F(KN,LN) (6)
i=1

Para los pardmetros yi € R, i=1,..,S. Esta parametrizacion implica que oF/0X; =

wi(N/Xi) y, asi, (5) puede reescribirse como:

dy/dt  _dk/dt  du/dt | dX,/dt[, DX ] s dX,/dt X,
= : 1 1— 1 i i A 7
v Py L A X v |T1vs X, Y @)

en la que se pueden distinguir los dos canales que pueden ser responsables de la influencia de
las exportaciones en el PIB: el diferencial de productividad, [(3/1+5)], y la externalidad que

el sector exportador produce sobre el no exportador, dada por (v).

8 En palabras de Feder, este término “mide la diferencia entre la contribucién marginal al PIB de los factores de
produccion en los dos sectores, en relacion con las contribuciones marginales de esos factores al producto del
sector exportador”.
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3. LAS EXPORTACIONES Y EL CRECIMIENTO ECONOMICO EN AMERICA
LATINA

La pobreza y la desigualdad son, en la actualidad, el comdn denominador en la mayoria
de paises latinoamericanos. Aungue estos dos problemas son mas evidentes en unos paises
que en otros, en general, las veinte naciones que conforman la region conocida como
América Latina’ padecen de altos indices de pobreza multidimensional, niveles muy elevados
del coeficiente de Gini, bajos indices de Desarrollo Humano, y bajos niveles de PIB per
capita, poniendo en evidencia un significativo atraso y menor calidad de vida que otras
regiones del planeta. Los dos altimos, en particular, son indicadores comunmente utilizados

a la hora de describir la situacion econdmica y social de los diferentes paises del mundo®.

La Tabla 1 muestra el indice de Desarrollo Humano y sus componentes de una muestra
seleccionada para los paises de América Latina. Son evidentes los marcados contrastes. Por
ejemplo, mientras que Chile y Argentina —puestos 38 y 45, respectivamente, entre un total de
188 paises-, son clasificados por el Human Development Reports 2016 como paises de muy
alto desarrollo humano; Paraguay, El Salvador, Bolivia, Nicaragua, Guatemala, Honduras, en
el otro extremo, aparecen como paises de desarrollo humano medio, y Haiti con bajo
desarrollo humano.

En promedio, los paises de la regidn latinoamericana ocupan el puesto 91 con un IDH de
0,723, lo que los ubica entre el promedio de los paises de desarrollo humano medio (0,631) y
el promedio de los paises de desarrollo humano alto (0,746), como puede verse en la Tabla.

Sin embargo, el atraso y la baja calidad de vida de la poblacion latinoamericana se hacen mas

7 Segln Rouquié (1989), el término América Latina es una construccion de caracter étnico-geografico que tiene
su origen en 1856 y se refiere a los paises del continente americano con habla mayoritaria de lenguas derivadas
del latin, tales como espafiol, portugués y francés. La regién de América Latina esta conformada por Argentina,
Bolivia, Brasil, Chile, Colombia, Costa Rica, Cuba, Ecuador, El Salvador, Guatemala, Haiti, Honduras, México,
Nicaragua, Panama, Paraguay, Perd, Republica Dominicana, Uruguay y Venezuela.
8 Si bien, el PIB per capita es una de las tres variables que conforman el indice de Desarrollo Humano.
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palpables si se tiene en cuenta que los tres paises mas poblados de la region, como son Brasil,
México y Colombia®, muestran niveles bajos en los tres indicadores que componen el IDH:

esperanza de vida al nacer, afios de escolaridad promedio y PIB per cépita.

Tabla 1
indice de Desarrollo Humano y sus componentes
Ranking
D'ZS;?S:EO Espe.ranza Afios .de Afios .de PIB PcIéE;)iF; Zr
HUMano de vida al escolaridad escolarld_ad !:)e.r MENnos
(IDH) nacer esperada promedio cépita ranking
IDH
38  Chile 0,847 82,0 16,3 9,9 21.665 16
45  Argentina 0,827 76,5 17,3 9,9 20.945 12
54  Uruguay 0,795 77,4 15,5 8,6 19.148 8
60 Panama 0,788 77,8 13,0 9,9 19.470 0
66 Costa Rica 0,776 79,6 14,2 8,7 14.006 14
68 Cuba 0,775 79,6 13,9 11,8 7.455 48
71 Venezuela 0,767 74,4 14,3 9,4 15.129 2
77  Meéxico 0,762 77,0 13,3 8,6 16.383 -9
79  Brasil 0,754 74,7 15,2 7.8 14.145 -1
87  Perl 0,740 74,8 13,4 9,0 11.295 6
89  Ecuador 0,739 76,1 14,0 8,3 10.536 6
95 Colombia 0,727 74,2 13,6 7,6 12.762 -10
99 giﬂ:’ﬁ:;ggﬂa 0,722 73,7 13,2 7.7 12.756 13
110 Paraguay 0,693 73,0 12,3 8,1 8.182 3
117 El Salvador 0,680 73,3 13,2 6,5 7.732 -3
118 Bolivia 0,674 68,7 13,8 8,2 6.155 6
124 Nicaragua 0,645 75,2 11,7 6,5 4.747 16
125 Guatemala 0,640 72,1 10,7 6,3 7.063 -4
130 Honduras 0,625 73,3 11,2 6,2 4.466 11
163  Haiti 0,493 63,1 9,1 5,2 1.657 9
91 PROMA. L. 0,723 74,8 13,5 8,2 11.785 —
m‘r’:ailéo desarrollo 0,892 79.4 16,4 12,2 39.605 —
hAL::za‘i]e;a"o"o 0,746 75,5 138 8,1 13.844 —
mer:;(r’]:esa"o"o 0,631 68,6 115 6,6 6.281 —

Nota: Elaboracion propia con datos del Human Development Reports 2016, Human Development for Everyone.

% Solo estos tres paises representan el 62% del total de la poblacién de América Latina, segln datos de las Penn
World Table, versién 9.0 (Fenestra, R.,et. al. (2015)) para el 2014.
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Por otra parte, un analisis rapido de la evolucion reciente del PIB per cépita de la
region, termina de dibujar el sombrio y preocupante panorama econémico y social de
América Latina en la actualidad, maxime si se compara con otros paises del mundo que en
décadas pasadas exhibian condiciones muy similares a las de las economias de esta region,
como, por ejemplo, Corea del Sur, Hong Kong, Singapur y Taiwéan, conocidos como los

Tigres asiaticos'®.

Puesto que el PIB per capita de un pais refleja la riqgueza econémica promedio de sus
habitantes, observar la evolucion en el tiempo de este indicador ofrece una perspectiva muy
aproximada del grado de prosperidad econdémica alcanzado en un periodo de tiempo por un
pais o grupo de paises. La Figura 1 muestra la evolucion del PIB per capita entre 1970 y

2014 de dos grupos de paises: América Latina vs. Los Tigres Asiaticos??.

Las dos sendas seguidas por estas dos regiones a lo largo de estos 45 afios son, sin
lugar a dudas, divergentes. Partieron de niveles similares, pues en 1970 América Latina
registr6 un PIB per capita de 4.368 dolares PPA mientras que los Tigres Asiaticos en
promedio tuvieron un producto por habitante de 5.359 ddlares PPA ese mismo afio. Sin
embargo, como se vera mas adelante, las diferencias en las tasas de crecimiento de los dos

grupos hicieron que en 2014 cada uno reflejara una realidad muy diferente: el PIB real per

10 Recientemente se ha llamado a otros paises de esa regién como los “Tigres menores” por el buen desempefio
econdmico que han demostrado. Estos son: Malasia, Tailandia, Indonesia y Filipinas.
11 A partir de este punto, cuando se haga referencia a América Latina sélo se incluiran los paises con los que se
trabajard a lo largo de este trabajo: las 15 economias mas grandes de esta region: Argentina, Bolivia, Brasil, Chile,
Colombia, Costa Rica, Ecuador, El Salvador, Guatemala, México, Paraguay, Perd, RepuUblica Dominicana,
Uruguay y Venezuela. Quedan por fuera pequefias economias tales como Cuba, Haiti, Honduras, Nicaragua y
Panama. Asimismo, de los Tigres asiaticos se excluira a Taiwan por ser un pais no miembro de la ONU, lo que
significa que no existen estadisticas reconocidas oficialmente de muchas de las variables utilizadas en este trabajo
de fuentes como los World Development Indicators del Banco Mundial, la base de datos COMTRADE de la ONU,
0 los Human Development Reports, entre otros. Para suplir en algo este defecto se incluird al pais mas
representativo de los nuevos tigres asiaticos o “Tigres menores”, como es Malasia.
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capita latinoamericano se multiplico por tres llegando a 13.137 délares PPA, mientras que el

asiatico creciod casi siete veces alcanzando 42.055 délares PPA.
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Figura 1: PIB real per capita América Latina vs. Tigres Asiaticos (US$ PPA). Fuente: Elaboracién propia a
partir de datos de Penn World Table, version 9.0. de la UPenn de Fenestra, R.,et. al. (2015)

Diversa literatura econdémica ha ofrecido explicaciones sobre el destacado desempefio
de las economias del Este asiatico en las Gltimas cuatro décadas del siglo pasado. Entre los
mas influyentes se encuentran Young (1995), Krugman (1994), Helpman (2004), Sala i
Martin (2000), entre otros. Este ultimo autor afirma que el extraordinario crecimiento del
PIB por trabajador observado en los tigres asiaticos se debid principalmente a la notable
acumulacién de capital fisico y humano, es decir, a las elevadas tasas de inversion y

educacion (Sala i Martin, 2000, pp. 221).

Obviamente, estos dos fendmenos se dieron en un contexto de creciente
industrializacion de sus economias, las cuales venian de un pasado mayormente agricola. En
este sentido Jiménez (2013) considera que, a la luz de trabajos como los de Kaldor (1967),
Kalecky (1977) y Chenery (1986), desde mediados del siglo pasado se ha venido atribuyendo

un papel importante a la actividad manufacturera en el crecimiento y desarrollo econémico de
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los paises, pues, el crecimiento de la productividad se presenta con mayor intensidad en la
produccion industrial. Thirlwall (citado por Jiménez, 2013) afirma que se ha observado tanto
historica como empiricamente que los paises que crecen en forma rapida tienden a ser
aquellos en que la participacion de la industria en el PIB aumenta méas rapidamente: un
ejemplo claro son los llamados paises de reciente industrializacion (NIC por sus siglas en

inglés), llamados aqui los Tigres Asiaticos.

La razon principal es que la industria manufacturera genera mayor cantidad de valor
agregado a la economia que las actividades agricolas y mineras, al mismo tiempo que crea
mas y mejores empleos. Ademas, cada vez en mayor proporcion, el valor de los flujos
comerciales a nivel mundial se presenta en forma de manufacturas, pues los excedentes de la
produccidn industrial se intercambian con mayor facilidad gracias a las diferencias
internacionales en las dotaciones de factores y en los costos de produccion. En este mismo
sentido, los precios de estas exportaciones han crecido sustancialmente a lo largo de las
Gltimas décadas mientras que los de las materias primas y productos agricolas no muestran

una tendencia parecida.

Los Tigres asiaticos (T.A.), sin duda, son un buen ejemplo de estos dos fendmenos: la
creciente industrializacion y el notable aumento de sus exportaciones. La Figura 2 presenta
la evolucion del valor de las exportaciones totales latinoamericanas y de los Tigres asiaticos.
A simple vista puede apreciarse una diferencia sustancial en la trayectoria seguida por las
economias de un lado y del otro. Es de destacar que no siempre las ventas al exterior de los
paises “milagro” del Este asiatico fueron superiores en valor a las de los paises
latinoamericanos. En 1970 las exportaciones de los 15 paises de América Latina (A.L.)
sumaron 13.373 millones de dolares mientras que las de estos paises asiaticos ascendieron tan
solo a 8.763 millones.
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No fue sino hasta comienzos de los afios ochenta, -la llamada década perdida para esta
parte de los paises del continente americano-, que los T.A. empezaron a demostrar su enorme
potencial exportador al mundo. Asi, en 1981 estos superan por primera vez el valor de las
exportaciones latinoamericanas en casi 4.000 millones de dolares, (91.000 vs. 87.400
millones de dolares). A la postre, este hecho se convertiria en tendencia y durante todo el
periodo estudiado no haria mas que acrecentarse tal diferencia. Esta llego a ser mas del doble
en 2014 cuando las ventas al extranjero de A.L. ascendieron a 954.995 millones de délares
mientras que las de los T.A. sumaron 2,18 billones.
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Figura 2: Exportaciones totales (X), América Latina vs. Tigres Asiaticos, 1970-2014
Fuente: Elaboracion propia a partir de datos de World Development Indicators Data Bank del Banco Mundial.
No obstante lo anterior, un indicador alternativo que refleja la importancia de las
exportaciones de bienes y servicios en la economia de un pais es la participacion de las
exportaciones en el PIB, es decir, el porcentaje que representan las ventas externas dentro de
la produccion agregada del pais (exportaciones / PIB). La Figura 3 da cuenta del continuo
aumento del cociente de esta relacion. De forma similar al anterior, este indicador también

demuestra la fortaleza en el desempefio econémico de los T.A.: ya a comienzos de los afios
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setenta las exportaciones representaban cerca de la mitad del producto interno bruto de estos
paises; pero, con el paso de los afios, estas economias se afianzaron cada vez mas como
exportadoras en todos los circuitos comerciales mundiales. Las ventas hacia los mercados
internacionales pasaron de representar 47,2% del PIB en 1970 a 96,2% en 2014, con un nivel

maximo registrado en 2011, 99,5%.

— X/Y AL —X/Y T.A.

Figura 3: Exportaciones totales como porcentaje del PIB: América Latina vs. Tigres Asiaticos 1970-2014.
Fuente: Elaboracion propia a partir de datos de World Development Indicators Data Bank del Banco Mundial.
Nota: X/Y representa las exportaciones totales como porcentaje del PIB.

Por su parte, los datos para A.L. son mucho mas modestos si se observa que las
exportaciones —en plena madurez de la aplicacién de la estrategia de desarrollo llamada
Industrializacion por Sustitucion de Importaciones, ISI, - tan sdlo alcanzaron 9,2% como
porcentaje del PIB en promedio en la década de 1970. Este comportamiento se mantuvo
durante tres décadas. No fue sino hasta finales de los 90s, y en mayor medida con la llegada
del nuevo siglo, que empez0 a sentirse el impacto del nuevo modelo de desarrollo
emprendido por las economias latinoamericanas desde los afios ochenta —de orientacion hacia

el exterior-, lo que se reflejo en un impulso a las exportaciones. Si bien la proporcion de estas
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respecto al PIB experimentd incrementos, se mantuvo en torno al 18% entre 2010 y 2014,

muy por debajo de lo visto entre los T.A.

A manera de resumen, la Tabla 2 muestra informacion sintetizada de las variables méas
relevantes que apuntalan este analisis. La primera y segunda columna muestran los datos ya
explorados sobre los resultados opuestos del desempefio de las economias latinoamericanas y
las de los tigres asiaticos en estos 45 afios. La tercera columna ofrece la explicacion
inmediata al resultado anterior: la tasa de crecimiento del producto por habitante en este
altimo grupo fue casi el doble de la experimentada en A.L. Esto, sin duda, ha significado un
progreso econdmico y social para los asiaticos sin precedentes a lo largo de las Gltimas cuatro
décadas, llevando a algunos de ellos a convertirse en lideres en varios sectores de la industria,

como, por ejemplo, naval, automovilistico, microelectronica y metalmecanica, entre otros.

Tabla 2
PIB per capita, tasa de crecimiento del PIB per capita y tasa de crecimiento de las
exportaciones. América Latina vs. Tigres Asiaticos 1970-2014

Tasa Tasa crecimiento

PIB per PIB per Tasa promedio crecimiento articipacion de
capita 1970  capita 2014 crecimiento PI1B . P P .
. . - exportaciones exportaciones en
(ddlares (ddlares per capita 1970 —
PPA) PPA) 2014 (%) 1970 - 2014 el PIB 1970 —
(%) 2014 (%)
America 4.368 13.137 25 9,9 1,6
Latina
Tigres 5.359 42.055 4.8 13,1 2,2
Asiaticos

Nota: Elaboracion propia a partir de datos de Penn World Table, version 9.0. de la UPenn y el World Development Indicators Data Bank del
Banco Mundial.

Finalmente, las columnas 4 y 5 dan cuenta de las marcadas diferencias presentadas en
el desempefio exportador entre estos dos grupos de paises a lo largo de estos afios. Si por
mera curiosidad se realiza un ejercicio de analisis comparativo y se cruza la informacion

revelada en las Figuras 2 y 3 por una parte, con lo expuesto en la Figura 1, podria afirmarse
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que, al parecer existe una relacion importante entre desempefio exportador y nivel de

actividad economica de los paises observados. Sin duda, la Tabla 2 respaldaria este ejercicio.

Lo que parece irrebatible a simple vista, es decir, la aparente influencia del
crecimiento de las exportaciones en el crecimiento del PIB per cépita, es el tema que convoca
los esfuerzos en este trabajo por aportar evidencia empirica concluyente al respecto. En este
punto, y antes de pasar al andlisis de tipo paramétrico, se hace necesario realizar un estudio
detallado de caracter descriptivo de la evolucion del comportamiento exportador de los paises
de América Latina, teniendo la mirada puesta en todo momento en el ritmo de crecimiento de

sus economias durante el periodo estudiado.

3.1. Un Panorama General

Desde finales de los afios sesenta del siglo pasado, las economias latinoamericanas
venian arrastrando un desgastado modelo de desarrollo que habia tenido sus inicios en los
afos posteriores a la crisis del 29. En los Gltimos afios de aplicacion del modelo de
Industrializacion por Sustitucion de Importaciones, (I1SI), las exportaciones como porcentaje
del producto interno bruto seguian mostrando poco dinamismo —comparado con otras
naciones emergentes, por ejemplo, del Este asiatico-. Asi, en la primera mitad de la década
de 1970 representaron tan solo 8,6% del PIB en promedio en las quince economias. Tal y
como lo apunta Garay (1998): “No obstante el desarrollo de actividades de sustitucion de
importaciones y la diversificacion del aparato industrial en estos afos, la politica
proteccionista desestimulo la orientacion exportadora de la produccion nacional, fendmeno
que se conocio como el sesgo antiexportador” (p.456). Si bien, algunos paises de la region

recurrieron a escenarios de integracién econémica por medio de la creacion de bloques
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comerciales regionales con el objetivo de ampliar mercados para sus productos de
exportacion, estas no reaccionaron como se esperaba. Politicas econdmicas como ésta, y otras
en forma de politicas cambiarias tendientes a mantener devaluadas las monedas nacionales
fueron adoptadas con el proposito de incentivar el aumento de las exportaciones
latinoamericanas. Un ejemplo de este Ultimo caso se presenté en Colombia bajo el mandato
del presidente Carlos Lleras Restrepo con la conocida politica de “devaluacion gota a gota”,

gue no era mas gque micro devaluaciones programas de la moneda.

Aunque fluctuante, este modesto ritmo se mantuvo asi durante las dos décadas
siguientes, tal como puede observarse en la Figura 4. Sin embargo, desde los tltimos afios del
pasado siglo empez0 a reflejarse en las exportaciones el impacto del nuevo modelo de
desarrollo emprendido por las economias latinoamericanas de orientacion hacia el exterior.
Las ventas externas de los paises de la regidn experimentaron un fuerte crecimiento llegando
a representar el 21% de su produccion agregada en 2004 desde el 12% de 1995. No obstante,
en los afios mas recientes se ha notado una desaceleracion como consecuencia de la reduccion
en la demanda y en los precios de las materias primas, las cuales, aun, son buena parte de las

exportaciones latinoamericanas.
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Figura 4: Participacion de las exportaciones en el PIB vs. nivel de PIB per cépita en América Latina.
Fuente: Elaboracién propia con base en datos de Penn World Table, version 9.0. de la UPenn y el World
Development Indicators Data Bank del Banco Mundial. Nota: YPCCN es el PIB per capita en valores
constantes.

Entre tanto, el poco dinamismo en la evolucion de los niveles de produccion agregada
de los paises de la regidn, expuestos a un continuo deterioro de los términos de intercambio y
restricciones de divisas, llevaron a los encargados de politica econémica a mediados de los
afios sesenta a repensar el modelo de desarrollo vigente y a hacer ajustes que resultarian
dinamizando el ritmo de la actividad productiva de estos paises. Asi, la década de los 70s
exhibié un buen desempefio de la actividad econdmica agregada, lo que se reflejo en un
incremento continuo del PIB per capita. Como lo muestra la Figura 4, este aumento estuvo

acomparfiado de un aumento de la participacion de las exportaciones en el PIB.

Sin embargo, los ochentas llegaron casi de la misma forma a la mayoria de paises de
la region, y la desaceleracion econdmica fue casi generalizada, causada en parte por el
ambiente externo hostil a las naciones menos desarrolladas. Las crisis estuvieron compuestas
de deudas externas impagables, abultados déficits fiscales y altas tasas de inflacién con tipos

de cambio muy volatiles. La llamada “década perdida” de las economias latinoamericanas se
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reflejo de buena manera también en el PIB per cépita. Entre 1981 y 1989 el producto por
habitante se contrajo casi 7% en promedio en los 15 paises. Las Exportaciones como
porcentaje del PIB cayeron abruptamente a partir de 1984: en 1991 llegaron a representar en

el producto agregado el mismo 8,5% que en 1970.

En términos generales, esta figura deja ver una relativa armonia entre los movimientos
del producto por habitante y la participacion de las exportaciones en el PIB a lo largo de todo
el periodo estudiado, salvo cortas excepciones como, por ejemplo, los espacios entre 1983 —

1984, 1999 — 2002, y 2005 — 2007.

Este movimiento relativamente uniforme puede explicarse comparando la tasa de
crecimiento anual del PIB per cépita y la tasa de crecimiento anual de las exportaciones
agregadas de los paises de América Latina. En este sentido, la Figura 5 deja ver una estrecha
relacion positiva —aunque amplificada- entre estas dos tasas de variaciéon. Casi siempre que
la tasa de crecimiento de las ventas al exterior de los paises de la region crecid, la tasa de
crecimiento del PIB per cépita hizo lo propio, aunque en menor medida. Y, cada vez que la

primera decrecid la otra también disminuyd, si bien en menor cuantia.
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Figura 5: Crecimiento de las exportaciones y crecimiento del PIB per capita en América Latina. Fuente:
Elaboracidn propia con base en datos de Penn World Table, versién 9.0. de la UPenn y el World Development
Indicators Data Bank del Banco Mundial. Nota: TCYPCCN es la tasa de crecimiento del PIB per cépitay TCX

es la tasa de crecimiento de las exportaciones

Un analisis mas detallado, como el que puede hacerse observando los movimientos de
las tasas de crecimiento del producto por habitante y de las exportaciones totales por cada
pais en particular entre 1970 y 2014, de seguro puede brindar mayor informacion y proveer
mas elementos que contribuyan al buen desarrollo del presente estudio; esto se hace a

continuacion.

La Figura 6 muestra la evolucion de las tasas de crecimiento del PIB y las tasas de
crecimiento de las exportaciones totales de los 15 paises en esos 45 afios. Por ejemplo, en
paises como Argentina, Chile, Venezuela, Brasil, Colombia, México y Costa Rica, son
evidentes los movimientos en la misma direccion de las variaciones anuales de sendas
variables, aunque las exportaciones varian con mayor intensidad que el PIB. Ademas, es
notoria la volatilidad en la tasa de crecimiento anual de las exportaciones en las décadas de
los setenta y ochenta, la cual obedecid, en parte, -en los ochentas, principalmente- a la alta

inestabilidad de las tasas de cambio de los paises de la region.
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Figura 6: Crecimiento de las exportaciones y

crecimiento del PIB per céapita en los 15 paises.
Fuente: Elaboracion propia con base en datos de
Penn World Table, version 9.0. de la UPenn y el

World Development Indicators Data Bank del

Banco Mundial. Nota: La linea roja es la Tasa de
crecimiento de las exportaciones y la linea azul es

la tasa de crecimiento del PIB per cépita.
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Si se observa con detenimiento la figura anterior, los casos de Costa Rica, Venezuela,
Colombia, Argentina y Uruguay parecen ser una clara expresion de la hipotesis del
crecimiento impulsado por las exportaciones. Chile, Brasil, México, Peruy, en general, el
resto de paises de la muestra, podrian incluirse en este grupo a no ser por unas pequefias
excepciones en algunos pocos afios. Sin duda, la Figura 6, ofrece una primera -y
satisfactoria- aproximacion al anélisis paramétrico que se quiere llevar a cabo mas adelante,

al menos en lo que se refiere a las exportaciones agregadas.

Otra perspectiva se obtiene al desagregar las exportaciones totales en agropecuarias,
mineras y manufactureras. Es probable que a lo largo de estos 45 afios América Latina haya
experimentado procesos de diversificacion de exportaciones, o que, por el contrario, las
condiciones del entorno hayan estimulado su concentracion en materias primas. Ciertamente,
los datos parecen indicar que la evolucion de las exportaciones latinoamericanas no siguié un
proceso homogéneo. La Figura 7 muestra de forma desagregada la participacion de las
ventas externas agricolas, minero-energéticas y manufactureras, como porcentaje de las
exportaciones totales de los 15 paises (XAGR/X, XMIN/X y XMANU/X respectivamente),

comparando el primer lustro del periodo estudiado con el ultimo en cada caso.
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Figura 7: Composicion de las exportaciones en América Latina. Fuente: Elaboracidn propia con base en datos
de United Nations Commodity Trade Statistics Database (COMTRADE)

Evidentemente, algunos paises lograron modernizar y diversificar su aparato
productivo, reflejado en el surgimiento de nuevos renglones de exportacion, mientras que
otros incrementaron su presencia en los mercados internacionales a través de materias primas
y comodities con escaso valor agregado. En este sentido, pueden distinguirse claramente dos
grupos de naciones: Argentina, Brasil, Colombia, Ecuador, El salvador, Guatemala,
Paraguay, Per(, Republica Dominicana y Uruguay, los cuales antes que avanzar dejando atras
los renglones tradicionales y afianzarse en la exportacion de bienes que incorporen con
mayor intensidad capital y mano de obra calificada, tales como las manufacturas,
experimentaron un aumento de la participacién de las exportaciones agricolas y minero-
energéticas dentro del total exportado. Por otra parte, en paises como Bolivia, Chile, Costa
Rica, México y Venezuela, si se observaron aumentos de la participacion de las
exportaciones manufactureras en detrimento de las agricolas o mineras segun el sitio.

Aunque muy modestos en la mayoria de los casos, estos avances pudieran indicar pasos
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importantes hacia la diversificacion de su sector exportador. No obstante, son méas los paises

—y de mayor intensidad el proceso- observados en el primero de estos grupos.

La Figura 7 presenta un panorama sobre la evolucion de las exportaciones agropecuarias,
mineras y manufactureras en los paises analizados. Sera de mucha utilidad para los objetivos
de este trabajo observar la influencia de éstas y su evolucidn, en el crecimiento econémico de
los paises latinoamericanos. Asi mismo, pudiera obtenerse una mirada mas profunda al
desagregar las exportaciones manufactureras en subsectores y analizar su evolucion e
impacto en el crecimiento en las Gltimas décadas. Este analisis se realiza a continuacion.
Pero antes se hara una descripcién del proceso con el que se abordara el analisis empirico

paramétrico.
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4, METODOLOGIA EMPIRICA

Como ya se ha mencionado, en el &mbito académico existen algunas dudas sobre la
validez de la hipdtesis ELG, entre otras causas porque se han obtenido diferentes resultados
entre los trabajos realizados mediante series de tiempo y aquellos de corte transversal. En
este sentido, una fortaleza subyacente del estudio que aqui se presenta es el uso de técnicas de
panel de datos con cifras anuales para el periodo 1970-2014 de las 15 mayores economias de
América Latinal?.

Para contrastar empiricamente la relacién existente entre las exportaciones y el
crecimiento del PIB per cépita, se estima un modelo con efectos fijos, el cual refleja el
conjunto particular de circunstancias constantes a lo largo del tiempo que influyen en los
resultados productivos de cada pais y no son captados por los factores especificos usados en
la funcion de produccion, tales como las condiciones climaticas y estado del tiempo, la
estructura productiva o factores institucionales propios de cada pais.

Para la estimacion, se parte de la base tedrica desarrollada por Wérz y Crespo-Cuaresma
(2005) descrita anteriormente. Después de unas pequefias modificaciones para incluir
variables habituales en la actual literatura de crecimiento, asi como la desagregacion de las
exportaciones agregadas en varios sub-sectores exportadores, las ecuaciones (5) y (7) se

transforman en:

Yie _ ,BLnYPCCN70+yK—+0L—+w Zq& Xrit ”t+eit (8)
Yie Ky Ly KHw Xrit Yie

12 Seglin datos de las Penn World Table version 9.0, el PIB real de los 15 paises seleccionados representa el
97% del PIB real total de los 20 paises de América Latina. Asi mismo, la poblacidn de éstos representa el 94%
de la poblacion total latinoamericana.
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r=

X, .. X
+Z Arit rlt £ (9)

Xrlt it

En las que Y;./Y;, es latasa de crecimiento anual del PIB per capita para el pais i en el
periodo t, LnYPCCN7O0 es logaritmo natural del PIB per cépita del afio inicial de la muestra
empleada, el cual se utiliza para contrastar 3-convergencia segun lo desarrollan Barro y Sala-
i-Martin (1992), K;./K;; es la tasa de crecimiento del stock de capital fisico, L;,/L;. es la tasa
de crecimiento del empleo, KH;,/KH;, es la tasa de crecimiento del capital humano, basado
en afios de escolaridad y rendimientos de la educacion, (X,.ic/Xyit)(Xy.i/Yi¢) es la tasa de
crecimiento anual de la participacion en el PIB del sector exportador r, or muestra el impacto
via externalidad del sector exportador r, 7, = §,/1 + &8, muestra el impacto via diferencial
de productividad, mientras que ¢ da el efecto combinado de ambas vias.

Las fuentes de donde se obtienen los datos con los cuales se construye el panel de trabajo
son dos. Los datos de PIB per cépita, capital fisico, empleo y capital humano son obtenidos
de las Penn World Tables (9.0). Los datos de exportaciones son tomados de “United Nations
Commodity Trade Statistics Database (COMTRADE) para 69 sectores (SITCRev 1,2y 3 -2
Digit Code).

La estimacidn de las ecuaciones, teniendo en cuenta las diferentes desagregaciones de las
exportaciones, se hace en tres etapas, por lo que el nimero de sectores exportadores en las
ecuaciones a estimar va variando dependiendo de la fase en la que se haga el analisis. En la
primera etapa las exportaciones se toman de manera agregada, como exportaciones totales

(X); en la segunda etapa se desagregan en tres categorias: exportaciones agricolas (XAGR),
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exportaciones mineras (XMIN) y exportaciones de manufacturas (XMANU); y finalmente, en
la tercera se dividen en 12 categorias: exportaciones de agricultura, caza, pesca, silvicultura 'y
extraccion de madera (XAGRI), produccion de petréleo crudo, gas natural, explotacion de
minas de carbon y otros minerales (XPGC), productos alimenticios, bebidas y tabaco
(XALBT), textiles, prendas de vestir en industria del cuero (XTVC), fabricacién de papel,
productos de papel e imprenta (XPAP), fabricacion de sustancias y productos quimicos
(XQUN?*3, industria de caucho y plastico (XCAUPLA), industria de la madera y productos de
madera (XMAD), productos minerales no metalicos e industria metalica (XMINMET),
maquinaria y equipo general (XMYEGEN), maquinaria y equipo cientifico y electronico
(MYECYE), otras industrias manufactureras (XOINMANU).

Motivados por los resultados del estudio de Wérz y Crespo-Cuaresma (2005), en el que
plantean que “la reestructuracion hacia patrones de exportacion mas intensivos en tecnologia
es crucial para las perspectivas de crecimiento de largo plazo de un pais”, se haré una prueba
adicional en la que se agrupan las doce categorias exportadoras en tres grupos diferentes de
acuerdo a su nivel de intensidad tecnoldgica, basados en la clasificacion hecha por los
mismos autores. Con esta base, se identifican tres sectores exportadores: XNT son las
exportaciones no manufactureras, XLT representa las exportaciones con baja tecnologia y
XHT las exportaciones intensivas en tecnologia, con el fin de probar si los resultados

obtenidos por ellos se presentan también en los paises latinoamericanos.

13 Incluye la refineria de petrdleo.
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5. ESTIMACION Y RESULTADOS

En esta seccidn se presentan los resultados de la estimacion del modelo empirico para
las ecuaciones (8) y (9). Se estim6 un panel de datos con informacion de los 15 paises

durante los 45 anos.

5.1. Exportaciones Agregadas

Los resultados de la estimacion para la especificacion dada en las ecuaciones (8) y
(9), para las exportaciones totales agregadas se presentan en La Tabla 3. La columna A
muestra los resultados para una ecuacion de crecimiento convencional, donde el crecimiento
del PIB esta en funcion del crecimiento del capital, el crecimiento del nivel de empleo y el
capital humano. La columna B muestra los resultados para una ecuacién como la anterior
pero ampliada con la tasa de crecimiento de las exportaciones y una quinta variable muy
utilizada en la literatura sobre crecimiento econémico como es el logaritmo del PIB real per
cépita del afio inicial de la muestra, esto con el fin de contrastar la presencia o no de
convergencia economica. La columna C muestra los resultados de la ecuacion (9) en la cual
se pueden distinguir por separado los dos canales que componen el impacto diferencial de las
exportaciones, es decir, en el que se identifica especificamente el efecto de externalidad inter-
sectorial y el diferencial de productividad en si. Al comparar las tres columnas puede
destacarse, inicialmente, como va en aumento el poder explicativo de la ecuacion y la

significatividad de las variables que se van incluyendo.
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Tabla 3
Exportaciones Totales. 1970-2014

. A B C
Variables — - — - — -
Coeficiente t-ratio Coeficiente t-ratio Coeficiente t-ratio
LNYPCCN70 -2,0162 -4,1070* -1,9381 -4,2260*
TCK 0,5654 4,6374* 0,4828 4,4290* 0,2496 2,3885**
TCL 0,4590 4,9450* 0,4905 5,3151* 0,3147 3,5579*
KH 2,4647 2,9760* 3,6702 5,0479* 3,6383 5,3331*
TCX 0,0277 3,9420* 0,1387 10,001*
TCX/IY -0,1075 -9,6320*
Or -0,0971
R? 0,2273 0,2665 0,3590
F-statistic 47,7 37,7 49,6

Nota: *, **, *** indican un nivel de significatividad al 1%, 5% y 10% respectivamente. Los valores subrayados en la estimacién de &,
sefialan los casos significativos.

Como se esperaba, el coeficiente de la tasa de crecimiento del capital tiene signo
positivo y es estadisticamente significativo al nivel del 1%. Lo mismo ocurre con el efecto
del empleo y el capital humano, los cuales confirman el efecto positivo que tienen sobre la
tasa de crecimiento econémico de estos paises. Tras los cambios introducidos en la ecuacion
de la columna B puede afirmarse que los coeficientes siguen siendo positivos y significativos
y la regresion se hace més robusta. El coeficiente negativo del logaritmo del PIB real per
capita y su significatividad estadistica confirman la presencia de convergencia econémica, es
decir, que los paises gque tenian valores mas altos de su PIB per capita en 1970
experimentaron durante el periodo estudiado tasas de crecimiento menores de esta variable, y
viceversa: los paises con menor PIB per cépita en 1970 tuvieron mayores tasas de
crecimiento que los primeros durante estos 45 afios. Asimismo, y no menos importante, el
resultado para la tasa de crecimiento de las exportaciones agregadas es positivo y
significativo, demostrando inicialmente que la hipétesis export led growth se cumple para

Ameérica Latina, es decir, que durante estos afios el crecimiento de las exportaciones en los
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paises latinoamericanos impacto de forma positiva en sus tasas de crecimiento del PIB per

capita.

La hipotesis asumida por Feder de que las productividades marginales en el sector
exportador son mayores y que las exportaciones generan externalidades positivas, parece no
cumplirse completamente en este caso. Al medir por separado los efectos del diferencial de
productividad en la columna C, el pardmetro de externalidad inter-sectorial (p) es positivo y
significativo, indicando que los sectores exportadores producen externalidades positivas
sobre los sectores domésticos o, aquellos que producen para el mercado interno. Esta
externalidad se presenta comunmente en la forma de difusion de conocimientos y tecnologia
desde los sectores que tienen relaciones comerciales con clientes en diferentes paises del

mundo hacia los sectores que producen para clientes nacionales.

En cuanto al diferencial de productividad, el coeficiente negativo y altamente
significativo de la variable TCX/Y, asi como el valor resultante de & = -0,0971 indican que el
sector exportador en los paises de la muestra esta caracterizado por un nivel de productividad

menor que el del sector doméstico.

Ibrahim y MacPhee (2003) hacen una interpretacion muy pertinente de resultados
como el anterior. Ellos obtienen un diferencial de productividad negativo para el sector
exportador en seis de los 30 paises semi-industrializados de su muestra y lo atribuyen a que
las exportaciones de esos paises estan concentradas especialmente en productos primarios.
Este puede ser el caso de paises como Bolivia, Chile, Colombia, Ecuador, Paraguay, Per( y
Venezuela presentado en este trabajo, en los que en promedio mas del 60% de sus

exportaciones pertenecen a sectores primarios, de donde puede resultar negativo el diferencial
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de productividad (8). Una forma de averiguar si esto es cierto es desagregando las

exportaciones para observar el efecto de los diferentes tipos de exportaciones.

5.2.  Las tres grandes categorias de exportaciones

En esta segunda fase de andlisis empirico, se desagregan las exportaciones totales en
agricolas, mineras y de manufacturas para observar el efecto de cada una de ellas por
separado en el crecimiento del PIB. El objetivo perseguido con esto es obtener una
explicacion sobre cudles sectores exportadores son los que generan mayor impacto sobre el

crecimiento de estos paises, y mediante cuél de las dos vias.

En la Tabla 4 se reportan los resultados correspondientes a las ecuaciones (8) y (9).
En la columna A puede observarse que las tasas de crecimiento del capital y del trabajo, asi
como el capital humano, como en la fase anterior, siguen presentando coeficiente positivo y

altamente significativo para las dos estimaciones.

Asimismo, se sigue manteniendo firme la relacidn negativa entre el logaritmo del PIB
per capita de 1970 y la tasa de crecimiento de los paises de Ameérica Latina entre 1970 y
2014. Las ultimas tres filas con informacion de parametros y significancia estadistica
muestran los resultados para los tres grandes tipos de exportaciones, como son la tasa de
crecimiento de la participacién de las exportaciones agropecuarias en el PIB (TCXAGR/Y),
la tasa de crecimiento de la participacion de las exportaciones minero-energéticas en el PIB
(TCXMIN/Y) y la tasa de crecimiento de la participacion de las exportaciones
manufactureras en el PIB. Cada una de estas recoge conjuntamente las dos vias por las cuales
cada uno de los tres tipos de exportaciones impactan las tasas de crecimiento del PIB per

capita: el efecto externalidad y el efecto productividad. De los resultados de la columna A
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solo puede concluirse que las exportaciones agropecuarias ejercieron un efecto negativo
sobre la tasa de crecimiento del PIB per cépita. Sobre el resultado de las exportaciones
minero-energéticas, asi como de las manufactureras, no puede afirmarse nada pues los

parametros carecen de significatividad estadistica.

Tabla 4.
Tres grandes categorias de exportaciones. 1970-2014
Variable A °
Coeficiente t-ratio Coeficiente t-ratio

LNYPCCN70 -2,3316 -4,2083* -2,2135 -4,4801*
TCK 0,5674 4,6082* 0,3404 3,0112*
TCL 0,4798 5,3117* 0,3230 3,7281*
KH 3,3516 4,1310* 3,4687 4,7935*
TCXAGR 0,0403 2,3167**
TCXMIN -0,0020 -0,8340
TCXMANU 0,0948 4,8232*
TCXAGR/Y -0,0139 -3,7230* -0,0309 -2,6787*
TCXMIN/Y 0,000014 0,3977 0,0020 0,8346
TCXMANU/Y -0,0002 -0,0806 -0,0541 -4,3014*
Or (-0,0420, -0,0040 , -0,0349)
R? 0,29 0,39
F-statistic 30,9 34,5

Nota: *, **, *** indican un nivel de significatividad al 1%, 5% y 10% respectivamente.

En la columna B los resultados son de los dos efectos por separado. Es preciso
destacar, en primera instancia, que los efectos son opuestos. Cuando algun tipo de
exportacion tiene un efecto externalidad positivo, el efecto productividad es negativo, y
cuando el efecto externalidad es negativo el otro es positivo. Este comportamiento ya se
presentd mas atras cuando se examino el caso de las exportaciones agregadas. En este
sentido, las exportaciones agropecuarias y manufactureras generan externalidades positivas
sobre los sectores no exportadores de las economias de los paises, (0,0403 y 0,0948),

mientras que el efecto productividad resulta ser negativo en ambos casos, (-0,0309 y -



0,0541), lo que resulta en un diferencial de productividad levemente menor que la
productividad promedio de los sectores domeésticos (-0,0420 y -0,0349), equivalente a 4%
menos en el primer caso y 3,5% menos en el segundo. Finalmente, uno de los resultados que
maés llama la atencion es el papel de las exportaciones minero-energéticas, pues varios de los
paises latinoamericanos son grandes exportadores mundiales de estos productos. Asi, esta
clase de exportaciones tiene efectos contrarios a las dos anteriores, mostrando un efecto
externalidad positivo y un efecto productividad negativo. No obstante, este resultado no
permite concluir nada dado que ninguno de los dos pardametros alcanza significatividad

estadistica.

5.3. Exportaciones desagregadas

En esta tercera fase se pretende aumentar el grado de desagregacién de las
exportaciones, por si la division empleada anteriormente estuviera enmascarando efectos
contrapuestos entre y dentro de esos tres grandes sectores. Se busca asi una mejor
explicacion de la cuestion basica de este trabajo, como es, conocer cuéles sectores
exportadores son los que generan un mayor impacto en el crecimiento y desarrollo

econdmico de estos paises, y por medio de qué via lo hacen.

La Tabla 5 muestra los resultados al desagregar las exportaciones en doce categorias.
Los parametros de las tasas del crecimiento del capital y del trabajo, asi como el del capital
humano y el logaritmo del PIB per capita de 1970 se mantienen estables, es decir, positivos y
estadisticamente significativos los tres primeros y negativo el tltimo de estos, confirmando
asi la convergencia econdémica en los niveles de producto por habitante de los paises de la

regién. En la columna A se presentan, como de costumbre, los resultados de la estimacion de
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la Ecuacion 8, en la cual se estima de manera conjunta los dos efectos planteados por Feder, y
Crespo Cuaresma y Worz. Lo primero que puede observarse es que las exportaciones que
afectan positivamente al crecimiento del PIB per cépita, sus pardmetros no son
estadisticamente significativos: petrdleo crudo, gas natural, carbén y explotacion de minas y
canteras (XPGC), productos alimenticios, bebidas y tabaco (XALBT), textiles, prendas de
vestir e industria del cuero (XTVC), fabricacion de sustancias y productos quimicos (XQUI),
industria de caucho y plastico (XCAUPLA), maquinaria y equipo general (XMYEGEN), y
otras industrias manufactureras (XOINMANU). Entre tanto, se observa la presencia de dos
tipos de exportaciones que ejercen un efecto conjunto negativo y significativo: productos de
la agricultura, caza, pesca, silvicultura y extraccion de madera (XAGRI) y productos
minerales no metélicos e industria metalica (XMINMET). Segun estos resultados, el aumento
de las exportaciones de estos tipos de productos podria haber afectado el crecimiento del PIB
per capita negativamente. Sin embargo, el andlisis de los dos efectos —externalidad y
productividad- por separado ofrecen una mejor perspectiva y permiten unas conclusiones mas

confiables. Estos se presentan en la columna B.

En los resultados de la columna B, los coeficientes de las tasas de crecimiento de las
exportaciones de productos agropecuarios (XAGRI), alimentos, bebidas y tabaco (XALBT),
textiles, prendas de vestir en industria del cuero (XTVC), industria de la madera y productos
de madera (XMAD), fabricacién de papel, fabricacién de sustancias y productos quimicos
(XQUI), y maquinaria y equipo general (XMYEGEN), reflejan un efecto externalidad

positivo. Sin embargo, tan solo TCXALBT y TCXMYEGEN son significativos.
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Tabla 5
Exportaciones desagregadas. 1970-2014

Variable A ®
Coeficiente t-ratio Coeficiente t-ratio

LNYPCCN70 -2,1317 -3,6212* -2,1722 -4,2561*
TCK 0,5340 3,8348* 0,2703 2,1551*
TCL 0,4544 4,6409* 0,2584 2,7532*
KH 3,2627 3,8697* 3,5492 4,8587*
TCXAGRI 0,0005 0,0142
TCXPGC -0,0202 -1,3771
TCXALBT 0,1559 3,4159*
TCXTVC 0,0226 1,0311
TCXMAD 0,0025 0,1521
TCXPAP -0,0053 -0,3434
TCXQUI 0,0343 0,8665
TCXCAUPLA -0,0214 -1,2490
TCXMINMET -0,0552 -1,5129
TCXMYEGEN 0,0647 2,2488**
TCXMYECYE -0,0046 -0,8859
TCXOINMANU -0,0031 -0,7410
TCXAGRI/Y -0,0143 -2,4045%* 0,0029 0,0871
TCXPGC/Y 0,0005 1,3681 0,0175 1,3987
TCXALBT/Y 0,0039 0,5096 -0,1097 -2,7905*
TCXTVC/Y 0,0024 0,9370 -0,0152 -0,8223
TCXMADT/Y -0,0033 -1,3906 -0,0053 -0,3754
TCXPAP/Y -0,0009 -0,4064 0,0028 0,2051
TCXQUIY 0,0009 0,2583 -0,0264 -0,7332
TCXCAUPLA/Y 0,0008 0,3359 0,0197 1,2708
TCXMINMET/Y -0,0114 -2,5941* 0,0428 1,3368
TCXMYEGEN/Y 0,0016 0,6526 -0,0536 -2,1852**
TCXMYECYE/Y -0,0006 -0,8959 0,0047 1,1388
TCXOINMANU/Y 0,000014 0,1200 0,0019 0,7836

6-=-0,009 0,026 -0,073 0,006 -0,001 0,004 0,014 -0,003 0,025 -0,007 -0,001 -0,009
R? 0,3011 0,4237
F-statistic 13,74 13,44

Nota: *, **, *** indican un nivel de significatividad al 1%, 5% y 10% respectivamente. Los valores subrayados en la estimacion de &r
sefialan los casos significativos.



No obstante, a la luz de estos resultados puede afirmarse que la mayor fuerza para el
crecimiento econémico de la regidn, a través de un efecto indirecto (externalidad) sobre la
produccion para el mercado domeéstico, vino de parte de la exportacion de productos

alimenticios, bebidas y tabaco, asi como de maquinaria y equipo en general.

En el caso del otro efecto evaluado, o sea, el efecto productividad, los resultados
muestran que las exportaciones de productos de la agricultura, caza, pesca, silvicultura 'y
extraccion de madera (XAGRI), petroleo crudo, gas natural, explotacion de minas de carbon y
otros minerales (XPGC), industria de caucho y plastico (XCAUPLA), industria de la madera
y productos de madera (XMAD), productos minerales no metalicos e industria metalica
(XMINMET), maquinaria y equipo cientifico y electrénico (MYECYE) y otras industrias
manufactureras (XOINMANU) tienen una productividad mayor que los sectores no
exportadores, lo cual impacta positivamente en la actividad econémica general dando lugar a
tasas de crecimiento del PIB superiores. Sin embargo, se debe tener cautela a la hora de
lanzar conclusiones categdricas en razon de que ninguno de los parametros alcanza

significatividad estadistica.

Ante estos resultados se intentara una clasificacion de las exportaciones diferente a las
anteriores para seguir indagando al respecto, esto es, exportaciones no manufactureras,

exportaciones de baja tecnologia y exportaciones intensivas en tecnologia.

5.4.  Exportaciones con intensidad tecnoldgica diferente

En esta seccidn se realiza una prueba adicional en la que se agrupan las anteriores

doce categorias exportadoras en tres grupos diferentes de acuerdo a su nivel de intensidad

52



tecnoldgica. Al parecer, “la reestructuracion hacia patrones de exportacion mas intensivos en
tecnologia es crucial para las perspectivas de crecimiento de largo plazo de un pais”, (Crespo-
Cuaresma y Worz, 2005, p. 48). Haciendo uso de la clasificacion hecha por estos autores, se
identifican tres sectores exportadores: XNT son las exportaciones no manufactureras —en las
cuales los productos en si mismos incorporan muy poca o ninguna tecnologia-, XLT
representa las exportaciones de baja tecnologia y XHT las exportaciones intensivas en

tecnologia (ver Tabla 6).

Es preciso tener en cuenta aqui que la mayoria de los paises de este estudio son
economias con bajo nivel de desarrollo y con un tejido industrial de escasa sofisticacion. En
este sentido, algunas de las industrias mas intensivas en tecnologia en estos paises, pueda que
sean consideradas de media 0 media-alta intensidad tecnoldgica en otros, por ejemplo,

algunos de los més industrializados de la OCDE.

Tabla 6
Clasificacion de acuerdo al nivel de intensidad tecnoldgica
Descripcion Clasificacion
Agricultura, caza y pesca, silvicultura'y
XAGRI extraccion de madera XNT
Produccion de petréleo crudo, gas natural, Exportaciones no
XPGC explotacion de minas de carbdn y otros manufactureras
minerales
XALBT Productos alimenticios, bebidas y tabaco
XTVC Textiles, prendas de vestir e industria del
cuero
XLT
Industria de la madera y productos de
XMAD madera Exportaciones de
o baja tecnologia
XPAP Fabricacion de papel y productos de

papel, imprenta

XCAUPLA  Industria del caucho y plastico
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Productos minerales no metalicos,

XMINMET . . .
industrias metalicas

XOINMANU Otras industrias manufactureras

XQUI Fabricacion de sustancias quimicas y

productos quimicos, refineria XHT
XMYEGEN  Magquinaria y equipo en general Exportaciones
. ) o intensivas en
XMYECYE Maqu!ngrla y equipo cientifico y tecnologia.
electrénico

Nota: Elaboracion propia con base en Crespo-Cuaresma & Worz (2005)

En la Tabla 7 se presentan los resultados del analisis de panel con esta reclasificacion
de las exportaciones. Debe destacarse, en primer lugar, que nuevamente la via de influencia
positiva de los distintos tipos de exportaciones sobre la tasa de crecimiento del PIB per capita
es de parte del efecto externalidad por medio de spillovers de conocimientos y/o
tecnoldgicos. Segun los resultados, el efecto productividad en estos tres tipos de
exportaciones es negativo, lo que implica que, aparentemente, la productividad marginal de
los factores es menor en los sectores exportadores que en los sectores domésticos, lo cual
impactaria de forma negativa sobre la tasa de crecimiento del producto por habitante entre
1970y 2014. Estos resultados contrastan con los presentados en Reyes y Jiménez (2012)
sobre los paises miembros de la Comunidad Andina de Naciones entre 1970 y 2009, donde la
influencia de las exportaciones de baja intensidad tecnoldgica era negativa mediante las dos
vias, mientras que las exportaciones intensivas en tecnologia impactaban de forma positiva

también por ambas vias.

Sin embargo, al balancear los valores de los coeficientes de las exportaciones no
manufactureras (XNT), 0,049 del efecto externalidad con el -0,025 del efecto productividad,
los valores de los coeficientes de las exportaciones de baja tecnologia (XLT), 0,060 del efecto
externalidad con el -0,033 del efecto productividad, y los valores de los coeficientes de las

exportaciones intensivas en tecnologia (XHT), 0,045 del efecto externalidad con el -0,037 del
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efecto productividad, en los tres casos el balance es positivo, lo que indica que la influencia
positiva sobre la tasa de crecimiento econémico del efecto externalidad es mayor que la

influencia negativa del efecto productividad.

Nota: *, **, *** indican un nivel de significatividad al 1%, 5% y 10% respectivamente.

Tabla 7
Exportaciones segun Intensidad Tecnologica. 1970-2014
Variables Coeficiente t-ratio

LNYPCCN?70 -1,954 -4,16*
TCK 0,264 2,50**
TCL 0,313 3,61*
KH 3,666 5,23*
TCXNT 0,049 2,00**
TCXLT 0,060 2,99*
TCXHT 0,045 2,01**
TCXNT/Y -0,025 -1,18
TCXLT/Y -0,033 -2,68*
TCXHT/Y -0,037 -2,01%*
Or (0,02 -0,03 -0,04)
R? 0,38
F-statistic 34,87

Los valores subrayados en la estimacion de &r sefialan los casos significativos.

Asi mismo, el coeficiente mas alto de los tres resulta ser el de las exportaciones de baja

tecnologia (XLT), las cuales provienen de sectores de la industria manufacturera tales como
productos alimenticios, bebidas y tabaco; textiles, prendas de vestir e industria del cuero;
industria de la madera y productos de madera; fabricacion de papel y productos de papel,
imprenta; industria del caucho y plastico; Productos minerales no metalicos, industrias

metalicas; y otras industrias manufactureras menores, las cuales suelen tener el mayor peso

dentro del total de las exportaciones de manufacturas en estos paises de ingreso medio y bajo

latinoamericanos.
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6. CONCLUSIONES

El presente trabajo aporta evidencia empirica a la hipotesis del crecimiento impulsado
por las exportaciones (export-led growth). Pero va més allé al indagar sobre el mecanismo
por el cual un aumento de las exportaciones tiene efectos sobre la tasa de crecimiento del PIB
per capita de los paises de América Latina. Se estimé un modelo que, ademas de contrastar
el impacto de las exportaciones totales en el crecimiento, permitié también analizar el efecto
de la composicion de las exportaciones, desagregandolas, primero, en tres grandes grupos,
COmo son, agropecuarias, minero-energéticas y manufactureras. Seguidamente, se
desagregaron en doce subsectores, y finalmente, clasificando estas doce categorias de
acuerdo con su nivel de intensidad tecnoldgica en exportaciones no manufactureras,
exportaciones de baja intensidad tecnoldgica y exportaciones intensivas en tecnologia.

Los resultados del analisis para las 15 mayores economias de América Latina, como
primera medida, muestran que ha existido convergencia econdémica a lo largo de estos 45
afios. Esto se puede concluir a partir del signo negativo —en cada una de las regresiones- del
parametro del logaritmo del PIB per cépita del afio inicial de la muestra temporal, esto es,
1970, tal como lo plantea Barro y Sala i Martin (1992). Se constituye en un resultado de
basta importancia pues, los paises que eran mas pobres en 1970, medido por su PIB per
capita, han experimentado, en promedio, mayores tasas de crecimiento econémico durante
estas cuatro décadas y media que aquellos que ostentaban niveles de PIB per capita mayores
en ese primer momento, reduciendo asi la brecha de riqueza entre unos y otros.

Un segundo hecho a destacar es que, los resultados también indican que los aumentos
en las exportaciones agregadas influyen positivamente en la tasa de crecimiento de su PIB per
capita a través del efecto externalidad. Esto mismo pudo observarse al desagregarlas en

agropecuarias, minero-energeéticas y manufactureras, asi como en la subdivision en 12
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sectores exportadores, aungue en este Ultimo caso se presentaron ciertos matices debido a la
no significatividad estadistica de varias de estas agrupaciones. De los doce, la mayor fuerza
para el crecimiento econdémico de la region, a través del efecto externalidad (difusion de
conocimientos y tecnologia sobre los sectores de produccion para el mercado doméstico),
vino de parte de la exportacion de dos sectores: productos alimenticios, bebidas y tabaco, asi
como de maquinaria y equipo en general. Aungue otros cuatro sectores exhibieron también
coeficientes positivos, no alcanzaron significatividad estadistica. Estos resultados poco
concluyentes en cuanto a identificar una tipologia clara de exportaciones con efectos
positivos sobre el crecimiento econdémico, quizé se deben a que el impacto de las
exportaciones ha podido variar a lo largo del periodo de estudio.

Al estimar las ecuaciones con la clasificacion de los sectores exportadores de acuerdo
a su intensidad tecnoldgica, los resultados indican que las exportaciones de baja tecnologia
(XLT), es decir, de sectores de la industria manufacturera tales como productos alimenticios,
bebidas y tabaco; textiles, prendas de vestir e industria del cuero; industria de la madera y
productos de madera; fabricacion de papel y productos de papel, imprenta; industria del
caucho y pléastico; productos minerales no metalicos, industrias metélicas; y otras industrias
manufactureras menores, son las que causan el mayor impacto positivo sobre el crecimiento
economico en estos paises y que dicho impacto se da a través del efecto externalidad. Si bien,
los tres tipos de exportaciones clasificadas por su intensidad tecnologica inciden
positivamente por medio del efecto externalidad.

En sintesis, los resultados muestran que, primero, aunque hay una clara relacion
positiva entre las exportaciones y el crecimiento economico, la composicion de estas si marca
una diferencia, y segundo, que la influencia positiva en estos paises se atribuye
principalmente a las exportaciones de manufacturas y especialmente a las de baja intensidad

tecnoldgica. Ademas, los resultados agregados apuntan a que el impacto se da principalmente
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via externalidades positivas que el sector exportador derrama sobre el sector domestico, ya
que el nivel de productividad del sector exportador agregado es menor que el del sector no
exportador, y al desagregarse, solo se ven algunos sectores exportadores con un mayor nivel
de productividad; por esto no puede observarse un impacto significativo conjunto por esta
via. Vera y Kristjanpoller (2017) obtienen resultados similares para un grupo de paises
latinoamericanos similar en el sentido de que son las exportaciones no tecnoldgicas las que
ejercen el mayor efecto positivo sobre el crecimiento econémico. Asimismo, Ukpolo (1994)
en su estudio para ocho paises africanos de bajo ingreso obtiene resultados en esta misma
linea.

Los hallazgos anteriores deberian sugerir el disefio y reestructuracion de unas politicas
industriales y comerciales mas eficaces que transfieran recursos de los sectores menos
productivos a los sectores que estan influyendo en mayor medida en el crecimiento
econdmico, los de manufacturas con bajo contenido tecnoldgico, y agregarles valor con
procesos que hagan mayor uso de tecnologias modernas. Esto cambiaria el presente, en el
cual, una gran proporcion de las exportaciones latinoamericanas se concentra en el sector
agropecuario y el sector minero-energético, contrastando abiertamente con los paises del este
asiatico que han exhibido las mayores tasas de crecimiento econémico en los ltimos 50
afios.

Las politicas propuestas aqui serian, en primer lugar, del tipo que establece estimulos
fiscales y tributarios que fomentan la formacion de capital humano especifico especializado,
asi como la investigacion, desarrollo e innovacion dentro de estos renglones de la produccion.
Esta seria un complemento muy importante de una segunda politica que canalice recursos
economicos y humanos hacia la modernizacion de las infraestructuras de transporte y puertos
que facilitarian la logistica de las exportaciones y aumentarian la productividad de la

industria manufacturera que hace esfuerzos constantes por ser competitiva en los mercados
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norteamericanos y europeos. Un buen nimero de trabajos dan cuenta de la marcada
importancia de las infraestructuras en los aumentos de productividad de la industria, entre
otros, Moreno et al. (2002), y aplicado al caso colombiano los estudios de Cardenas et al.
(1995), y Jiménez y Sanau (2011ay 2011b).

Sin lugar a dudas, con esto, los paises de América Latina podrian experimentar
mayores tasas de crecimiento del PIB per cépita y mejores estandares de vida en las proximas
décadas, consolidando un proceso de convergencia hacia los niveles de PIB per cépita de los

paises més desarrollados del planeta.
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